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REINICIAR, reconectar, reinventar

Cada septiembre marca un punto de inflexion. No solo regresan los
entrenamientos, también las ideas. Y este nuevo niimero de Gym Factory llega
cargado de ellas.

El auge de la Inteligencia Artificial estd cambiando las reglas del juego:
menos clics, mds conversacion. Ya no se trata de buscar informacion, sino de
entenderla, sentirla y aplicarla. En paralelo, las marcas descubren que el
verdadero valor del branding no estd en lo que se ve, sino en lo que se transmite.

Porque una marca que no emociona, simplemente no conecta.

Los gimnasios, por su parte, viven un renacimiento de lo auténtico. Surgen
zonas sin mdviles, entrenadores que vuelven a ensefiar con las manos y
experiencias presenciales que se convierten en el nuevo lujo. La tecnologia

avanza, si, pero el alma del fitness sigue siendo humana.

El panorama también se abre hacia fuera: las consultoras del sector apuestan
por la internacionalizacién como via de crecimiento y diversificacion, abriendo
nuevos caminos y alianzas que consolidan la madurez del mercado espariol. Y en
el dmbito ptiblico, Murcia se suma a las comunidades que reconocen el deporte
como inversién en salud, reforzando el papel del fitness como motor de bienestar

social.

Septiembre no es solo un mes de regreso, sino de reinvencion. Y este niimero
es la mejor oportunidad para inspirarse, repensar estrategias y volver a impulsar

el movimiento.

Hasta el préximo ntimero, donde seguro volveremos a sorprendernos y a

inspirarnos juntos.
Salud.

Inés Ledo
Editora
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HBX presenta HBX ROUND: entrenamiento
de boxeo en grupo

novedades

B El sector del fitness vive una hipercompetencia inédita y un cliente
que exige experiencias con método y resulfados. En este contexto,
HBX lanza HBX ROUND, un programa de boxeo inglés sin contacto
(solo golpeo al saco) y de alfo estimulo cardiometabdlico, capaz de
transformar cualquier sala en un «ring colectivo». El objetivo es clo-
ro: llenar espacios, fidelizar socios y ofrecer enfrenamientos potentes
en sesiones de 30 o 45 minutos. El auge del entrenamiento en
grupo ha elevado el liston: ritmo, comunidad, coaching claro y
cierre de sesién que deje sensacién de logro. La oportunidad para
clubes y estudios es evidente: adaptar espacios existentes con inver
sién contenida y puesta en marcha rdpicfo, usando sacos, anclajes
y un sisfema audiovisual bésico para crear una experiencia inmersi-
va. Con una enfrega estandarizada y formacién continua, cualquier
entrenador puede ofrecer sesiones ﬁomogéneos y de co|idog en
todas las franjas.

B Sevilla se convierte en ciudad
pionera al estrenar espacios de
enfrenamiento outdoor gestiona-

medios) y el Parque Guadaira
(Heliopolis). En octubre abriran
dos nuevas localizaciones en Los

Aire by Sano aterriza en Sevilla con un
innovador concepto de entrenamiento
al aire libre

dos por Aire by Sano, la marca
concesionaria del nuevo modelo
de gimnasios modulares impulsa-
do por el Ayuntamiento. Es el
primer consistorio espafol en lici-
far espacios municipales para
instalar gimnasios al aire libre,
fomentando actividad fisica, vida
saludable y sostenibilidad. Desde
el 15 de septiembre, los primeros
entrenamientos ya se realizan en

Bermejales y La Buhaira, amplian-
do la red disponible para la ciu-
dadania. El proyecto convierte el
espacio publico en un recurso
deportivo accesible, creando
puntos de encuentro social y salu-
dable para la poblacién, con
equipamienfos modulares que
ermiten ofrecer enfrenamienfos
Funcioncdes, clases colectivas y
actividades dirigidas durante to-

el Parque de los Principes(los Re-  do el afio.

Bryan
O'Rourke,
de Vedere
Ventures,
firma un
acuerdo
esfratégico
con FitnessKPl
para acelerar
SU expansion
global

B Vedere Ventures, liderada por el inversor v ejecutivo
global Bryan O'Rourke, ha anunciado un acuerdo estra-
tégico con FinessKPI, plataforma de Business Infelligence
e IA para gimnasios y clubes deportivos. El objetivo es
impulsar su crecimiento global, nuevas alianzas y desarro-
llo de mercado. Fundogo por Pablo Vifaspre, FitnessKPI
se infegra con los sistemas de gesfién de clubes para
ofrecer recogida de dafos automatizada, dashboards
avanzados y andlisis impulsados por I1A. Con mds de
180 KPls especificos del sector, permite optimizar refen-
cién, precios, ventas y operaciones sin susfituir el software
existente. FitnessKPl ha experimentado un crecimiento
acelerado en Europa, intfegrandose con actores clave del
ecosistema y mejorando su motor de 1A, que ya permite
andlisis con redes neuronales y acciones automatizadas.
Lla compaiiia acaba de recibir una inversion de un millén
de euros liderada por Angels Capital para acelerar inno-
vaciéon y expansion infernacional.

Virtuagym ofrece la solucion para esfar preparado
para Verifactu, el nuevo sistema de facturacion
verificable obligaforio y regulado por el Real

Decreto 1007/2023

M El finess espariol se enfrenta a un gran reto: en 2026 entrard en
vigor Verifactu, el sistema de facturacion verificable regulado por el
Real Decreto 1007,/2023. Todas las empresas y auténomos debe-
rén emitir facturas electrénicas que cumplan criterios de infegridad,
frazabilidad y accesibilidad. No adaptarse puede conllevar sancio-
nes o suspension temporal de la actividad. Para gimnasios, estudios
y enfrenadores, el desaffo es cumplir la norma sin afadir carga ad-
ministrativa ni perder foco en el cliente. Virtuagym responde integran-
do un sislema de facturacién adaptado a Verifactu dentro Jge su
plataforma de gestién todo en uno. Esto permite automatizar emision
y registro de facturas, reducir errores y asegurar cumplimiento legal.
Ademas, los cenfros acceden a un ecosistema digital que facilita
reservas, pagos, comunicacién con socios y andlitica de negocio,
convirtiendo una obligacién en una oportunidad de digitalizacion y
eficiencia operativa.
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novedades

VivaGym inaugura nuevos
clubes en Tenerife y Almeria
consolidando su presencia
en Esparia y Porfugal con
mas de 260 centros

B VivaGym, cadena lider de gimnasios
en Esparia y Portugal, continda su plan de
expansién con la inauguracién de 2 nue-
vos cenfros en las ciudades de Almeria y
Tenerife. Estos aperturas consolidan la
presencia de VivaGym con mas de 260
en Espafa y Portugal, fortaleciendo su
esfrafegia en todo eg? territorio y acercan-
do el deporte a un mayor nimero de
personas. El nuevo centro de Tenerife se
encuentra situado en el centro comercial
Alcampo la laguna en la zona de Teneri-
fe Norte y abrird sus puertas el 22 de
sepfiembre. Mienfras que, en Almeria,

abriré el préximo 29 de septiembre v es-
fard ubicado en la zona del Estadio de la
capital, situado en la calle carrera de las
Piedras, 41.

Estas aperturas contribuyen a la crea-
cion de clusters en las ciudades donde se
concentran varios cenfros de la cadena.
Esta estrategia permite generar sinergias
territoriales, optimizar recursos y ofrecer a
los socios una experiencia mas complefa:
mayor variedad de clases, acceso flexi-
ble a distintos centros y més opciones de
enfrenamiento cerca de casa o del trabo-
jo para formar parte de su rutina diaria.

B Next Health Management Group ha anunciado la adquisicién de
Lindora, marca de clinicas de bienestar y pérdida de peso previomente
ropiedad de Xponential Fitness. Con esta operacién, Next Health re-
EJerzo su posicién en el sector de la salud personalizada y abre nuevas
oportunidades para el crecimiento de la red de franquicias Lindora.

la demanda de servicios de salud preventiva y programas de bien-
esfar personalizados esfé en auge, impulsada por un consumidor que
busca soluciones integrales para mejorar su calidad de vida. Con esta
adquisicién, Next Health responde a esa necesidad integrando la expe-
riencia médica de Lindora con su propio ecosistema de innovacién en
longevidad.

Aunque los términos financieros de la transaccién no se han hecho
publicos, la operacién supone un paso estratégico para Next Health,
que suma una red consolidada de clinicas Lindora y sus franquiciados.
Xponential Fitness, por su parte, confinia su esfrategia de optimizacion
de porfafolio, enfocandose en sus marcas core de filness como Club

Next Health odquiere Lindora de
Xponential finess para potenciar su
estrategia de bienestar y longevidad

Pilates, Stretchlab o Rumble.

Les Mills impulsa la repoblacién forestal con su
programa “Por un planeta més en forma”

B Les Mills convierte el fitness en motor de cambio am-
biental con su programa global “Por un planefa més en
forma”, que busca vincu?or la actividad fisica con la
regeneracién del enforno natural. Durante septiembre vy
octubre, coincidiendo con el lanzamiento de las nuevas
coreografias, la compafiia plantard 50 mangles por
cada club que organice un evento de presentacion,
contribuyendo a restaurar ecosistemas de manglar.

"Plantamos més de un millén de arboles cada ario
porque es lo correcto, es lo que debe hacerse”, afirma
Philip Mills. Ademds, por cada nuevo club dfiliado se
plantan 100 érboles, por cada instructor 10 y por cada
usuario digital 1, compensando emisiones de carbono.

La iniciativa cuenta con la colaboracién de Veritree,
que garantiza el registro y medicién de cada arbol,
asegurando un impacto real y duradero. Asf, la energia
de cada entrenamiento se traduce en beneficios tangi-
bles para el planefa.

4 GYM FACTORY 121

Distrito Estudio inaugura su 16 boutique deportiva en
Santander, punta de lanza para su expansion por el
Canfdbrico

B la compaiia Distrito Estudio ha celebrado la apertura de su
décimo sexto establecimiento, ubicado en Santander, coinci-
diendo con la celebracion de su décimo aniversario como ca-
dena de boutiques deportivas. Esta inauguracion no solo marca
un hito en su frayectoria empresarial, sino que refuerza de forma
significativa su presencia en la zona norte del pafs, un mercado
estratégico para sus planes de expansion. El nuevo centro, de-
nominado Distrito 390 Santander, estd ubicado en el nimero
51 de la calle Vargas, una de las principales arterias comercia-
les de Santander. Ocupa un espacio de 219 metros cuadrados
y tiene capacidad para atender a 38 usuarios simulténeos. La
apertura ha sido muy bien recibida en la ciudad, prueba de ello
es que antes de iniciar su acfividad, ya contaba con 320 socios
inscritos, un dato que refleja la creciente demanda local por
entrenamientos personalizados y espacios deportivos adapta-
dos a las nuevas fendencias del fitness.



riencias
miento

Etenon Fitness, asume la distribucion oficial de
Freemotion en Iberia posicionandose como la mayor
distribuidora espafiola del sector

M Etenon Fiiness, empresa lider en soluciones infegrales para el
sector del fitness, anuncia con orgullo su acuerdo de colabora-
cién con Freemotion. Lo empresa jienense asume oficialmente la
distribucion exclusiva de Freemotion en Espafia y Portugal, refor-
zando asf su compromiso con la excelencia, la innovacion vy la
evolucién del enfrenamiento profesional posicionandose como la
mayor distribuidora espafiola del sector.

Freemotion, integrada en el grupo iFIT Health & Fitness, es
reconocida mundialmente por su espfritu innovador y su capaci-
dad para transformar la forma de entrenar. Sus soluciones abar-
can cardio, fuerza y enfrenamiento funcional, con equipos icéni-
cos como el Incline Trainer y, de manera muy destacada, sus -
neas de fuerza por cable, que ofrecen libertad de movimiento y
una experiencia de enfrenamiento alfamente versatil y segura.
la incorporacién de la tecnologia de iFIT ha permitido a
Freemotion evolucionar hacia una propuesta integral que combi-
na equipos de Gltima

generacion con expe-

de enfrena-

conectadas,

adopténdose tanfo @

usuarios profesionales

como a dficionados

que buscan un compo-

nente mds inmersivo en
sus rufinas.

novedades

Sparkfield y
Fitlink se
alian para
acelerar la
implantacion
de Sparkfield

Core

W Sparkfield y Fitlink anuncian su cooperacién comercial
para impulsar la adopcién de Sparkfield Core, platafor-
ma de enfrenamiento de fuerza guiado y adaptativo di-
sefiada para gimnasios, clinicas de fisioterapia, hoteles
y entornos corporativos o residenciales. En un mercado
donde los espacios de entrenamiento tienden a homoge-
neizarse, Sparkfield Core apuesta por la diferenciaciéon y
la experiencia medible, ofreciendo un sistema compacto
que simplifica la operacion y eleva la percepcion de
calidad.

El equipo permite medir movilidad y fuerza de cada
usuario, ajustando la carga en tiempo real gracias a su
accionamiento eléctrico sin pesos mecdénicos, garantizan-
do seguridad y confrol en cada repeficion. Ademds,
ofrece onbooroﬁng guiado, feedback técnico mediante
avatar virtual y seguimiento de progreso con datos deto-
llados. Su formato compacto (230x80 cm) ofrece gran
variedad de ejercicios en poco espacio, con soporte de
software, mantenimiento y actualizaciones que aseguran
un ciclo de vida prolongado y una experiencia premium.

Bryan K. O’Rourke anuncia su salida como CEO de

Core Health & Fitness tras una exitosa reestructuracion

M Bryan K. O'Rourke anuncié que de-
jaré su cargo como Director Ejecutivo
iCEO) de Core Health & Fitness tras un
mandato de dos afios aliamente exito-
so. Durante el liderazgo de O'Rourke,
Core logré un crecimiento de dos digi-
tos tanto en ingresos como en EBITDA,
ademés de lanzar numerosos produc-
tos innovadores, incluida la linea de
consolas APEX, que infrodujo avanza-
das tecnologias OTA (overthe-air) y
amplié las capacidades digitales de la
compapia. AFreHexionOr sobre su de-

mas de 1.700 profesionales de primer
nivel, alcanzamos resultados récord y
lanzamos productos pioneros que im-
ulsan al secfor del fitness. Estoy increi-
lemente orgulloso de lo que hemos
logrado y no tengo ninguna duda de
que Core seguird prosperando.”
O'Rourke continuard en sus numero-
sos cargos de liderazgo, que incluyen:

e CEO de Vedere Ventures, una firma
de inversion y asesoria esfratégica
que impulsa el crecimiento vy la in-

que marca la adopcién de tecnolo-
gfa y esténdares en salud vy fitness.

cision, O'Rourke declard: “Dirigir Core
Health & Fitness ha sido un privilegioy — ®
uno de los capitulos més grafificantes
de mi carrera. Junto a un equipo de

novacion en fitness y bienestar.

Presidente del Fitness Industry Tech-
nology Council (FIFCJ, una organi-
zacion global sin énimo de fucro

Socio y asesor en diversos proyec-
fos dentro de los ecosistemas de fit-
ness, tecnologia y franquicias

Brooklyn Fitboxing, nominado al
premio de Franquiciador Europeo

del Ao 2025

B la European Franchise Federation (EFF) ha nominado a Brooklyn Fitboxing al
premio de Franquiciador Europeo del Afio 2025, que reconoce a las marcas més
destacadas del sector de franquicias en el continente. Esta nominacién refuerza la
creciente relevancia infernacional de la cadena y su exitosa expansién en Europa y

Sudamérica, con especial protagonismo en ltalia, donde ya opera 25 clubes.
"Estamos inmensamente orgullosos y honrados por esta nominacion, en particular
por el reconocimiento a nuestra operacién en ltalia”, afirmé Juan Pablo Nebrera,
CEO de Brooklyn Fitboxing. Lla cadena competird con franquicias infernacionales
como Midas, Alina, Isofec, Belchicken, Right at Home, Hizi Hair, Guy Hoquet,

Kandyz y Tinker Labs.

El ' método de Brooklyn Fitboxing combina boxeo sin contacto y enfrenamiento
funcional al ritmo de la misica, ofreciendo una experiencia completa y motivadora
que ha impulsado su répido crecimiento y consolidado su modelo de franquicia.
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Anytime Fitness superard los 50 clubes en Espaiia anfes de
cerrar 2025, sumando mdas de 50.000 socios en su red

B Anytime Fitness afronta un final de afio dindmico con la apertura de cinco
nuevos clubes en plena ‘vuelta al cole’, lo que le permitird superar la barrera
de los 50 gimnasios y alcanzar un total de 53 instalaciones en el pais. La
cadena, que mantiene su compromiso de apertura 24/7 siempre que la
normotivcﬂo permite, sigue reforzando su modelo de entrenamiento persona-
lizado, integrando so\ug, fitness y fecnologia de vanguardia para adaptarse
a cada socio.

Las nuevas aperturas estaran ubicadas en Sant Joan Despi, Vilafranca del
Penedés y Manresa (Barcelona), Boadilla del Monte (Madrid] y el centro de
la capital, donde inauguraré Anytime Finess Imperial, su primer club corpora-

tivo en la regién. Con estas incorporaciones, la compaiia sumaré ocho clubes abiertos en 2025, tras los ya inaugurados en
Mallorca, Premiar de Mar y Lleida, consolidando su crecimiento sostenido en el mercado esparial.

TecnoSport valora como “muy
positiva” su primera
participacion en Fitness Brasil

Expo 2025

B TecnoSport ha cerrado con una
valoracién muy positiva su primera
parficipacién en Fitness Brasil Expo
2025, el principal evento de fiiness,
salud vy bienestar de Llatinoamérica,
celebrado del 28 al 30 de agosto en
Sdo Paulo. la feria, con mds de
28.000 m? de exposicion y 30.000
visifantes, superd las expectativas de
la compaiia y permitié identificar
tendencias relevantes para el sector.
la empresa destaco la calidad de
las ponencias y el alto nivel de los
expertos presentes, con especial inte-
rés en las investigaciones sobre enfre-
namiento funcional y envejecimiento
cerebral. En el drea expositiva sobre-
salié el stand de Metalife, lider de

Pilates en Latinoamérica, asi como las
innovaciones de la fecnolégica Tren-
dx, que marcaron la diferencia frente
a ofros expositores.

El evento confirmé el peso de las
marcas brasilefias, aunque en mu-
chos casos ofrecian productos impor-
tados de China, con predominio de
maquinas de cardio y de palanca.

Basic-Fit continda su expansion en la Comunidad Valenciana con la
inauguracién de un nuevo gimnasio en Alzira

M El fitness llega con més fuerza a Alzi-
ral Basic-Fit, la cadena nimero uno de
fitness en Europa con mas de 1.600
clubes en seis paises, anuncia la aper-
tura de un nuevo gimnasio en la ciudad
de Alzira, ubicado en Avinguda Alcal-
de Francisco Blasco 2, que abre sus
puertas este 8 de septiembre. Con esta
inauguracién, la compadia reafirma su
compromiso de hacer el finess accesi-
ble, flexible y asequible en més locali-
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dades de la Comunidad Valenciana.
los centros son un reflejo de la innova-
cién vy adaptabilidad de BasicFit, y
destacan por sus importantes ventajas.
la primera es la optimizacién del espa-
cio, con un disefio inteligente de las 7
dreas de enfrenamiento para maximizar
la comodidad y amplitud. El segundo
beneficio lo componen unos servicios
pioneros, muchos de los cuales aprove-
chan al maximo las nuevas tecnofogios
para ofrecer una experiencia de entre-
namiento sin precedentes.

BasicFit redefine la experiencia de
fitness en Espafia, ofreciendo instalacio-
nes espaciosas de 1.000 a 2.000 m?2
con tecnologia punta vy siete zonas de
enfrenamiento distintas para una varie-
dad de rutinas. La app de Basic-Fit es un
gimnasio virtual personal, con mds de
500 entrenamientos que acompafan a
los socios y socias 3onde quiera que
vayan.

Apertura de Flow Fitness &
Balance con Gym80

B Gym80 y Flow Fitness and Balance
debutan en Madrid-Valdebebas, en la
calle Marfa Reiche, 7 (Skypark), con su
segunda instalacion en la capital fras el
éxito de su primera apertura en 4 To-
rres—Caleido (Castellana 259). Se trata
de una boutique de fitness de vanguar-
dia que llega para redefinir la excelen-
cia en fodos los senfidos.

Este innovador concepto de bouti-
que de fitness eleva los estandares del
sector al ofrecer una experiencia de
entrenamiento Unica, inmersiva y de al-
to rendimiento.

Con un enfoque meticuloso en la
calidad y la innovacién, y respaldado
por marcas lideres como Gym80 vy
EGYM, Flow Fitness and Balance com-
bina disciplinas de vanguardia —
HYROX, Pilates con mdquinas, yoga
experiencial, boxeo o mindfulness—
con dreas especializadas de fitness,
belleza y bienestar, todo infegrado en
un mismo ecosistema. El espacio, dise-
fiado para optimizar el rendimiento vy
fomentar el bienestar infegro|, reﬂeio
una dedicacién excepcional al disefio,
la funcionalidad y la atencién al deta-
lle, creando una atmésfera inspiradora
desde el primer instante.
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Brooklyn Fitboxing alcanza el hito de los 200
gimnasios en Espafia

M Brooklyn Fitboxing, lo cadena espaiiola de gimnasios boutique, arranca el mes de
septiembre celebrando un hito histérico con la apertura de su club ndmero 200 en
Espafia, ubicado en Ponferrada. la apertura de esfe centro contribuye a consolidar
su modelo de franquicias, que ha posicionado el fitboxing como una opcién deport-
va popular entre los usuarios.

Con un nofable ritmo de expansion, hasta el punto de ser uno de los operadores
de finess que més crecimiento ha presentado en los dlimos afios, fras el verano la
empresa ya ha abierto nuevos gimnasios en Paterna y Murcia, asi como en Essen [Alemania). Con esfa Uliima apertura, la cadena
ha superado las 260 ubicaciones a nivel mundial, y se prevé que alcance las 275 antes de finalizar 2025. Actualmente, Brooklyn
Fitboxing fiene presencia en nueve paises y busca consolidar su posicion en mercados clave de Europa (ltalia, Francia, Alemania y
Porfugoﬁy Latinoamérica (México, Brasil y Argentinal.

Esfe crecimiento se ve respaldado por una base de més de 70.000 usuarios activos. El enfrenamiento de Brooklyn Fitboxing se
basa en sesiones de 47 minutos que combinan golpes a un saco de boxeo con ejercicios de fuerza. la tecnologia patentada de la
marca, que mide en fiempo real la fuerza v la coordinacién de los golpes, permite a los usuarios monitorear su progreso.

Etenon Fitness impulsa la linea PL40:
Maxima potencia y biomecdanica en
maquinas de fuerza

B Etenon Finess se ha posicionado como un referente en entrenamiento de fuerza
gracias a un catdlogo que cubre las necesidades de todo tipo de usuarios y es-
pacios deportivos. Su linea PLAO de maquinas de carga de discos destaca por
su robustez estructural, biomecénica avanzada y ergonomia, ofreciendo un traba-
jo muscular preciso y seguro en enfornos profesionales. Fabricadas en acero de
alfa resistencia, con agarres triangulares exclusivos y tapizados ignifugos y anti-
bacterianos, esfas maquinas garantizan durabilidad, higiene y confort. Su disefio
optimiza el recorrido de movimiento y permite ajusfes personalizados, facilitando
ejercicios que van desde press inclinado hasfa hip thrusfs.

Etenon complementa esta gama con lineas selectorizadas, ideales para prin-
cipiantes que requieren confroﬁde carga, y ofras de palanca para enfrenamientos
infensos que replican los patrones naturales de fuerza. Esta versatilidad convierte
a la marca en una solucién infegral para gimnasios, centros de alto rendimiento
y espacios especializados.

Panatta bojo la bandera estadounidense: se renueva la alianza
con Powerhouse
iniciada hace fres afios con la cadena

estadounidense Powerhouse Gym.
El cierre del acuerdo tuvo lugar en

B Més de 30 centros Powerhouse equi-
pados con maquinas Panatta en todo el
mundo en menos de fres afos. Y ahora,

se ha firmado un nuevo pedido impor
fante para el exclusivo centro de finess
de 12.000 metros cuadrados en Michi-

an, destinado a convertirse en uno de
E)s gimnasios mds grandes e innovado-
res de Estados Unigos Estos son los as-
pectos mds destacados del acuerdo que
permite a Panatta, la histérica empresa
ifaliana y lider mundial en equipos de
musculacién y fitness, reforzar la alianza

los 0ltimos dias, marcando un hito signi-
ficativo en la estrategia de expansién de
la empresa de Las Marcas, que desde
ace décadas es un referente mundial
en equipos fitness de alta gama. Funda-
da en 1974 en Michigan por los her
manos  William y Norman Dabish,
Powerhouse Gym es hoy una de las
cadenas de fitness més reconocidas del
mundo, con mds de 300 clubes en 39

estados, 1,2 millones de socios y emba-
jadores de primer nivel como Arold
Schwarzenegger, The Rock vy Jennifer
Aniston.

Enjoy Wellness apuesia por la salud integral
de la mano de Embarazo Activo con las

Formaciones de Suelo Pélvico Activo
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B la empresa Embarazo Activo, pionera en el disefio de progro-
mas de ejercicio fisico durante el embarazo y el postparto, ha

uesfo en marcha una nueva edicién de las formaciones especia-
ﬁzados "Suelo Pélvico Activo”, en colaboracién con los centros
Enjoy Wellness. En esta ocasién, las sesiones han estado a cargo
de la fisioterapeuta Rebeca Femndandez, y dirigidas al equipo de
profesores del nuevo centro Enjoy Silos, en Zaragoza. El objefivo
de estas formaciones es ofrecer a los profesionales herramientas
actualizadas y basadas en la evidencia para mejorar la salud
pélvica y postural, tanfo en mujeres como en hombres. Aunque el
programa tiene especial aplicacién en efapas como el embarazo
o e?posfporto, también resulia de gran utilidad en casos de dis-
funciones del suelo pélvico, una condicién mas frecuente de lo que
se cree y que impacia directamente en la calidad de vida. Esta
formacién combina rigor cientifico con un enfoque prdctico que
permite su aplicacién tanto en el dmbito clinico como en la prac-
tica deportfiva o el entrenamiento personalizado.



novedades

la demanda contra Ale Yoga reabre el debate sobre
discriminacion por edad y derechos laborales en el sector del

fitness

B Lo industria del finess enfrenta un caso que pone en el centro la discriminacién
por edad y la precariedad contractual de muchos instructores. la demanda
presentada por la profesora de yoga Briohny Smyth contra Alo Yoga en el Tribu-
nal Superior de los Angeles alega recortes en compensacion y beneficios fras
cumplir 41 afios, asi como clasificacion indebida como confratista independien-
te pese a cumplir funciones propias de empleada. El caso se apoya en la ley
ABS5 de Cdlifornia, que exige a las empresas clasificar correctamente a quienes

realizan tareas esenciales, un tema
cers. Mds allé de esta disputa, el proceso reabre el debate sobre la necesidad

iue afecta a miles de instructores e influen-
e condiciones laborales claras y justas en

un secfor que valora la imagen pero depende de la experiencia de sus profesionales. Su desenlace podria marcar un prece-
dente en la relacién enfre marcas, instructores y creadores de confenido.

M La reconocida cadena de gimnasios Fitness Factory, una
de las principales en el mercado portugués, v el fabricante
irwremociono[3 de equipamiento deportivo Shua  Fitness,
anuncian una colaboracién estratégica para el desarrollo
y apertura de nuevos cenfros en Portugal para cumplir el
ambicioso planes de expansién proyectado hasta el afo
2031. El primer centro abrird en Cascais equipado inte-
gramente con maquinaria Shua.

El primer gimnasio frufo de esta alianza abrird sus puer
fas en Cascais en los proximos meses y contard con un
equipamienfo completo suministrado por Shua Fitness, em-
presa con 30 afios de experiencia en fabricacion de solu-
ciones de fitness de alta calidad. Esfa colaboracién marca
un paso imporfanfe en la expansion de Fiiness Facfory,
consolidando su posicién como referente en el sector del
filness en la peninsula ibérica. Para Shua Fiiness, supone
una apuesta clara por el mercado portugués de la mano
de un operador sélido, comprometido con ofrecer un servi
cio accesible y de primer nivel.

Shua Fitness y Fitness Factory anuncian su alianza para
la expansion en Portugal para los préximos 4 afios

Trump se pone serio
con la inactividad
fisica y revive el
"Presidential Fitness
Test” como parte de
la iniciativa MAHA:
“Make America
Healthy Again”

B £l presidente Donald J. Trump acaba de firmar una
orden ejecutiva para resfablecer el histérico Presidential
Finess Test en las escuelas publicas de Estados Unidos,
como parte de una nueva campaiia nacional llomada
MAHA — Make America Healthy Again (Hacer a Amé-
rica Saludable Otra Vez). la medﬂgo marca un retorno
a una fradicién iniciada durante la Guerra Fria y apun-
fa a combafir lo que la administraciéon ha comicodo
como una "epidemia de inacfividad y deterioro fisico
enfre los jévenes estadounidenses”. El anuncio tuvo lu-
gar durante una ceremonia en la Casa Blanca, donde
el presidente estuvo acompafiado por el Secrefario de
SOﬁJd y Servicios Humanos, Robert F. Kennedy Jr., v fi-
uras desfacadas del deporte como Bryson DeCham-
Eeou, Annika Sérenstam, y el luchador profesional Tri-
ple H, recientemente nombrados miembros del renova-
do President’s Council on Sports, Fitness & Nutrition.
"América no solo debe ser grande, debe ser saluda-
ble", declaré el presidente Trump. “El fest de fitness
presidencial ayudé a generaciones de jévenes a poner-
se en forma, a compefir y a ser més disciplinados. Es
hora de fraerlo de vuelta.”

Nuevos estudios de Harvard lo confirman: el
entrenamiento de fuerza es clave para una vida
mas larga y saludable

W Diversos estudios de Harvard Health Publishing v la Harvard T.H.
Chan School of Public Health confirman que dedicar entre 30 y 60
minutos semanales al enfrenamiento de fuerza —como levantamien-
fo de pesas o flexiones— no solo fortalece masculos y huesos, sino
que reduce de forma significativa el riesgo de mortalidad prematu-
ra. Los beneficios son aln mayores cuando se combina con activi-
dad aerdbica moderada, alcanzando hasta un 47 % de reduccion
del riesgo de muerte por cualquier causa, segin meta-andlisis re-
cientes. Esfos dafos ofrecen claridad a quienes buscan en el ejerci-
cio fisico una herramienta eficaz para mejorar su calidad de vida.

En un mundo que envejece rapidamente, el sedentarismo sigue
siendo uno de los principales factores de enfermedad crénica. Es-
fas evidencias posicionan el enfrenamiento de fuerza como una de
las estrategias mas sélidas para envejecer con salud y prolongar la
autonomia funcional.
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Bodytone lanza Aura, su nueva linea
premium de Pilates para profesionales

B la préctica del Pilates sigue creciendo en Espafia y en el sector
fitness, impulsando a gimnasios, esfudios boutique y centros de bien-
esfar a crear espacios especificos para esta disciplina. Respondien-
do a esfa tendencia, Bodytone presenta Aura, una nueva linea de
equipamiento profesional para PiEJTes que combina disefio mediterrd-
neo, precisién biomecénica y durabilidad industrial.

Lo que diferencia a Aura es su disefio, concebido como un reflejo

del propio Pilates: cuidando cada detalle, con lineas limpias, mate-
riales de alta calidad y acabados que transmiten equilibrio y armo-
nia. Una propuesta estética que va mds allé de la funcionalidad:
Aura estd disefiada para evocar la energia que fluye a fravés del
cuerpo cuando se conecta el movimiento con la respiracion. Asf,
cada equipo no solo se infegra en el espacio, sino que lo fransforma
en un enforno premium vy aspiracional, alineado con la experiencia
que los usuarios esperan en un esfudio de Pilates modemo.
Aura nace con el claim “Flow with purpose”, y estd dirigida a fres
publicos principales: esfudios boufique que buscan di%renciorse,
gimnasios que quieren afadir Pilates reformer a sus clases colectivas,
y clinicas de fisioterapia que emplean el método como herramienta
de prevencién vy rehabilitacion.

Nueva
demanda por
politicas
excesivamente
dificiles para
cancelar
suscripciones en
sUs gimnasios.
Esta vez confra
L.A. Fitness

M La Federal Trade Commission (FTC) acaba de presen-
tar una demanda contra Fitness International v su filial
Finess & Sports Clubs, operadores de cadenas como
LA. Fitness, Esporta Fitness, City Sports Club y Club
Studio, por imponer frabas a sus clientes a la hora de
cancelar suscripciones. En un confexto donde muchos
consumidores se sienten afrapados en servicios de sus-
cripcién indeseados, la demanda de la FTC expone un
abuso que lleva afios gesténdose: cancelar un gimnasio
se ha convertido en una odisea burocrética. la deman-
da, presentada en un fribunal federal de Califomia, reve-
la que estos operadores gestionan més de 600 gimna-
sios y suman mas de 3,7 millones de miembros a nivel
nacional. A los consumidores se les obliga a imprimir
formularios desde sus webs —usando credenciales poco
comunes— y enviarlos por correo cerfificado o presentar-
los en persona a un gerente especifico que, frecuente-
mente, no estd disponible. Esta mecdnica ha supuesto
que la compaiifa cobre cientos de millones de cﬁibres
en cuolas recurrentes no deseadas.

Dreamfit incorpora
los entrenamientos
oficiales de HYROX
en su oferta
deportiva

M Dreamfit da un paso mds en su compromiso por ofrecer experiencias de enfrenamiento innovar-
doras y de alio rendimienfo al anunciar la incorporacién de los enfrenamientos cficiales de
HYROX, la competicion global de fitness funcional, a partir dI 1 de septiembre en la mayoria de
sus gimnasios. Desde ahora, ya se pueden reservar las clases a través de su app Dreamfit y todos
los clientes, a partir del 1 de septiembre, podrén acceder sin coste adicional a las sesiones ofi-
ciales de entrenamiento HYROX, incluidas dentro de la cuota mensual del gimnasio. Este nuevo

servicio supone un valor afiadido exclusivo para los clientes, que podrén entrenar

baijo el estdndar internacional de la competicidn que estd revolucionando el mundo

del fitness.

"En Dreamfit queremos que nuesfros clienfes no solo entrenen, sino que vivanex:
periencias Unicas. HYROX es sinénimo de superacién, comunidad vy rendimiento,
valores que compartimos plenamente”, afirma Rafael Cecilio (CEO) de Dreamfit.

Ademds de acceder a los entrenamientos HYROX, los clientes de Dreamfit dis-
frutarén de una ventaja exclusiva: un periodo de 48 horas de inscripcion preferen-
fe para todas las competiciones HYROX celebradas en Espafia. Este beneficio les
permitiré asegurar su plaza anfes que el publico general, focilitando asf su parti-
cipacién en los eventos més esperados del calendario fitness.

Maitrix Fitness presenfa Stretch Platform:
estiramiento y la recuperacién

a nueva era del

B Matrix Fitness presenta Stretch Plat-
form, una plataforma de esfiramiento
disefiada para convertir la recupera-
cién en parte esencial de la experien-
cia de entrenamiento. Con un disefio
inclusivo y ergondmico, esta solucion
responde a la creciente demanda de
servicios que promueven movilidad,
prevencion de lesiones y opfimizacion
del rendimiento fisico. la esfructura
abierta con barras de soporte a distin-
tas alturas facilita el uso por personas
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de todas las edades, mientras que
la superficie inclinada y las almo-

adillas fijas mejoran la estabili-
dad vy la profundidad de los esti-
ramientos. Su placa de referencia
visual guia al usuario, y el soporte
para gﬁsposmvos moéviles permite
acceder a rutinas v tuforiales.

Durante las pruebas previas, la
plataforma mostré mejoras  significati-
vas en movilidad articular y satisfaccién
del usuario. Dirigida a gimnasios, spas,

hoteles y centros de fisioterapia, Stretch
Platform se presenta como una inversién
estratégica para elevar la calidad de
los servicios de recuperacion.



Technogym eleva su beneficio un 34,4 %

acercandose a los €460 millones en
ingresos en el primer semestre 2025

novedades

B La multinacional italiana Technogym ha cerrado el primer semestre de
2025 con resultados muy sélidos, impulsados por la creciente demanda
mundial de soluciones de fitness, salud y bienestar. la compafia registrd
ingresos consolidados de 458,8 millones de euros, lo que supone un
aumento del 14,1 % respecto al mismo periodo del afio anterior (+14,4
% a fipo de cambio consfante). El EBITDA ajustado ascendié a 84,8
millones (+27,2 %) y el beneficio neto ajustadoalcanzé los 43,6 millo-
nes, un 34,4 % mas que en 2024 .Technogym cerré el semestre con una
posicion financiera neta positiva de 84,1 millones y un flujo de caija libre
recurrente de 70,7 millones, con una tasa de conversion del 86 %. El
crecimiento fue de dos digitos fanto en el canal BtoB como en el BtoC,
superando anteriores récords. Todas las regiones contribuyeron: América
|icferé el alza, Europa y Oriente Medio registraron avances consistentes,
ltalia mantuvo solidez y Asia-Pacifico mejoro frente a 2024, confirmando
la capacidad de la compafia para expandirse incluso en un contexto
global incierto.

Tomds Junquera, CEO de
Thomas Wellness Group:
"El sector del deporte y el
bienestar se ha
fransformado y ya es
imparable”

M En 2024, el 18,9 % de los espa-
fAoles acudié al gimnasio, la cifra
mas alta registrada hasta la fecha.
Este crecimiento responde a un cam-
bio de mentfalidad, con mayor con-
ciencia sobre la salud vy la adapfa-
cién de los centros Jeporrivos a
nuevas demandas. Los gimnasios ya
no son solo espacios de enfrena-
miento, sino entornos de bienestar
integral, donde se combinan ejerci-
cio, estéfica, funcionalidad y servi-
cios complementarios como spas.

Un ejemplo de esta transforma-
cién es la labor de Thomas Well-
ness Group, compafia especializa-
da en el disefio, equipamiento y
gestién de espacios de salud, que
desde 1994 ha impulsado la inno-
vacion en el sector. En aquel enfon-
ces, solo el 7 % de los espanoles
acudia al gimnasio. Hoy, la indus-
tria del deporte vy el bienestar se ha
consolidooﬁ) como un campo atrac-
fivo para emprendedores, aunque el
éxito exige esfuerzo, innovaciéon
consftante y capacidad de diferen-
ciarse en un mercado en plena ex-
pansion.

Nueva sancién de Lla AEPD de
96.000€ a cadena de gimnasios
por imponer reconocimiento facial
como Unica via de acceso

B la Agencia Espafiola de Profeccion
de Datos [AEPD) ha impuesto una san-
cién de 96.000 euros a una cadena de
gimnasios fras consfatar el uso indebido
de tecnologias biométricas en sus cen-
fros. la denuncia, presentada en 2023
por FACUA-Consumidores en Accién,
alertaba de que el acceso a las instala-
ciones solo era posible mediante reco-
nocimienfo facial, sin altemativa para
los usuarios.

La sancioén, inicialmente de 160.000
euros, se redujo fras la aceptacién de
responsabilidad y el pago voluntario. La
AEPD concluyé que FO empresa incurrié
en tres infracciones del RGPD, al tratar
datos  biométricos sin consentimiento
explicito ni base juridica vélida, apli-
cando un sistema altamente infrusivo.

la cadena gestiona més de 30 cen-
fros en 21 municipios de Espafia. FA-

CUA ha instado a los usuarios a ejercer
su derecho de acceso y supresién, re-
cordando que estas Tecnor;gios solo
pueden o;\icorse con garantias de
fransparencia, proporcionalidad y con-
sentimiento informado.

Fitness Ventures impulsa la
expansién de Crunch Fitness
con una inversién de $75 M

M Fitness Ventures LLC, uno de los mayo-
res franquiciados de Crunch Fitness, ha
adquirido fres gimnasios en Portland y
anuncié un plan de expansion valorado
en 75 millones de délares para abrir
15 nuevos clubes en los préximos afios.
la estrategia combina la compra de
centfros existentes con nuevas aperturas,
consolidando a Crunch como una de
las marcas mas dinamicas del fitness en
la costa oeste de Estados Unidos. Fun-
dada en 1989 en Nueva York, Crunch
cuenfa hoy con més de 500 clubes y 3
millones Je socios en 41 estados de
EE. UU. y paises como Espafia, Portu-
gal, Canadd, Costa Rica y Australia.
En la peninsula ibérica opera desde
2017 bajo la marca CR7 Crunch Fit-
ness, con 12 sedes activas. Reconoci-
da como la franquicia nimero uno en el
sector fitness en el ranking Entrepreneur
Franchise 500®, Crunch combina ac-
cesibilidad, variedad vy diversion, man-
feniendo un crecimiento inferanual sos-
fenido.
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El RENACIMIENTO de lo redl

en el FITNESS: mds a

o o . . ,
dlgltuhzaaon
La vuelta a lo auténtico en un
mundo hiperconectado
Vivimos en un contexto de
saturacion digital sin
precedentes. La tecnologia ha
transformado nuestra vida diaria
prometiendo eficiencia y control,
pero su uso intensivo también ha
generado un efecto inesperado:
la necesidad de volver a lo
auténtico.

la de la

la confianza en la infeligencia arfificial refleja esta tendencia.
Mientfras en pafses emergentes como India (77%) o China (72%)
predomina dicha confianza, en mercados maduros como Estodos
Unidos (32%) y Reino Unido (28%) se percibe una mayor descon-
fianza, sefial de que las sociedades més expuestas buscan un equi-
librio mas humano.

la "fatiga digital” impacta de forma especial en el bienesfar. El
42% de la Generacion Z y los Millennials desean tecnologias
menos invasivas, y el 95% de los jovenes estadounidenses quieren
convertir sus infereses online en experiencias reales. No es casuali-
dad que la formacion profesional vy las disciplinas manuales hayan
crecido un 16% en matriculas en 2023: lo tangible y lo artesanal
vuelven a ser valorados.



El fithess como
espacio de
desconexién

El sector deportivo es un escenario
privilegiado de esta transformo-
cién. Durante afios, los gimnasios y
cenfros deportivos han invertido en
aplicaciones, wearables, realidad
virtual o gamificacion. Ahora, emer-
ge un movimiento inverso que rei-
vindica la experiencia presencial,
directa y auténtica: lo que llama-
mos el renacimiento de lo real.

los datos lo confirman: el 91%
de las personas mejora su atencién
y salud mental al reducir el uso de
internet en sus dispositivos. En el
gimnasio, esto se traduce en usua-
rios que buscan enfrenar sin distrac-
ciones. Algunos cenfros innovado-
res ya han creado zonas de desco-
nexién, libres de méviles, donde el
enfrenamienfo recupera su esencia
y la conexion con el propio cuerpo
se convierte en el valor diferencial.

El fitness vive el
renacimiento de lo real:
zonas libres de moviles,
entrenadores artesanos

y experiencias
presenciales como
nuevo lujo.

Esta fendencia responde a una
fatiga digital generalizada que afec-
fa especialmente a la experiencia
del ejercicio fisico. Muchos usuarios
reporfan que la constante nofifica-
cion de aplicaciones, mensajes y
redes sociales duranfe el entrenc-
miento no solo les distrae, sino que
disminuye significativamente la cali-
dad de su sesién deportiva.

Una propuesta
estratégica para la
evolucién del
sector

Esta transformacion representa una
oportunidad de negocio inexplora-
da para el sector del fitness: el
renacimiento de lo real no es una
vuelta al pasado, sino una evolu-
cién esfratégica que responde a
necesidades del mercado que el
modelo actual hiperdigitalizado ha
dejado desatendidas. Los indicado-
res del mercado sefialan una fatiga
digital que el sector fitness debe
abordar anfes de que se convierta
en una barrera de crecimiento.

La oportunidad:
tres pilares para la
diferenciacién
competitiva

Pilar 1. La desconexién como
servicio premium

e Propuesta de valor: Ofrecer
espacios libres de pantallas
como un lujo exclusivo.

o Estrategias:

o Zonas Sanctuary: &reas libres
de dispositivos, con precios
un 15-20% superiores al
estandar.

o Tecnologia invisible: sistemas
que ajustan luz, sonido o cli-
matizacion automdticamente,
sin inferfaces visibles.

o Entrenadores “artesanos”: pro-
fesionales cualificados que
desfacan por la interaccion
humana vy el frato experto.

Pilar 2. De lo phygital a lo physital

¢ Cambio de paradigma: la tec-
nologia no debe profagonizar
la experiencia, sino potenciarla
de manera invisible.

e Estrategias:

o Coleccionables fitness: pro-
ductos  fisicos  exclusivos
[medallas, equipamiento vin-
tage, memorabilia) que refuer
cen el sentido de pertenencia.

o Experiencias hibridas: algorit-
mos que faciliten encuentros
presenciales, donde la cone-
xién humana sea el Fin, no el
medio.

o Archivos fisicos: libretas, cer-
fificados o fotografias impre-
sas como alternativa a dash-
boards impersonales.

Pilar 3. La artesania del movimiento

® Propuesta de valor: Frente a entre-
namienfos automatizados por 1A,
se ofrece personalizacion humana,
infuicién y adaptacién emocional.

e Estrategias:

o Entrenamiento  “artesanal”:
sesiones 100% disefadas
por el criterio experto y cuali-
ficado del entrenador.

o Maestrias tradicionales: disci-
plinas que requieren fransmi-
sion directa [artes cldsicas,
técnicas de respiracion,
métodos histéricos).
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o Certificaciones exclusivas: pro-
gramas de formacion en “fir
ness artesanal” para consoli-
dar prestigio y diferenciacion.

sPor qué ahora es
el momento?

El mercado digital estd saturado y la
tecnologia ya no diferencia. la
Generacion Z, pese a ser nativa
digital, demanda aufenticidad 'y
experiencias presenciales, tenden-
cia reforzada fras la pandemia. El
fitness artesanal es dificil de imitar
porque exige cultura organizativa y
formacién humana. Esto lo convierte
en un camino de diferenciacién real
y sosfenible, capaz de generar mar-
genes superiores gracias a servicios
premium basados en expertise.

Plan de
implementacién
por fases

e Fase 1: Piloto (06 meses)

o Crear una primera zona de
desconexion.

o Formar a 2-3 enfrenadores
en metodologias analégicas.

o Medir fidelizacién vy satisfac-
cién en grupos pilofo.
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La fatiga digital abre una
oportunidad estratégica:
desconexion como
servicio premium y
personalizacion humana
para diferenciarse en un
mercado saturado.

® Fase 2: Expansién controlada
(7-12 meses)

o Ampliar zonas de desco-
nexién segin demanda.

o Desarrollar productos colec-
cionables exclusivos.

o Asociarse con entrenadores
locales de prestigio.

e Fase 3: Posicionamiento (Afio 2)

o Comunicar la marca en torno
a la autenticidad.

o Definir profocolos propios en
fitness artesanal.

o Escalar el modelo a franqui-
cias o nuevos centros.

ROl 'y métricas clave

¢ Indicadores financieros: aumen-
to en fidelizacién, incremento del
ticket medio, reduccién de costes
fecnolégicos innecesarios.

¢ Indicadores de mercado: reco-
nocimiento como referente en
“fitness auténtico”, base de usua-
rios dispuesta a pagar premium
por experiencias exclusivas y
diferenciaciéon frente a competi-

dores digitalizados.

Conclusién: la
autenticidad como
ventaja competitiva

El renacimiento de lo real no es
nostalgia ni moda pasajera, sino
una evolucién natural hacia  un
equilibrio sostenible entre fecnolo-
gia y humanidad. La clave no estd
en abandonar la innovacién, sino
en usarla para amplificar lo huma-
no. los centros que lideren este
cambio consolidarén una posicién
sélida y dificil de replicar en un
mercado estandarizado, ofrecien-
do experiencias mds puras, mas
auténticas y, paraddjicamente, mas
innovadoras.

Fuente: WGSN.

Manel Valcarce

Docor en Actividad Fisica y Deporte,
mencion en Gestion Deportiva. Master en
Adminisiracién y Direccién del Deporte.
Diplomado en Ciencias Empresariales.
Director Gerente Valgo. Colegiado 8709.

Sergio Garcia Ortega

licenciado en Ciencias de la Actividad

Fisica y del Deporte en la Universidad

Politécnica de Madrid; especialidad en
Cestion Deportiva.
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s o patronal del sector FNEID

LA PATRONAL
DEL SECTOR
FNEID

La regién de Murcia

se ha unido a la
Comunidad Valenciana
y La Rioja, que ya
aplican deducciones
fiscales al deporte

La Federacion Nacional de Empresarios de Instalaciones
Deportivas (FNEID) celebra que la Region de Murcia
haya incluido en su Proyecto de Ley de Presupuestos
para 2025 una deduccion en el IRPF vinculada a la
practica de ejercicio fisico y actividades saludables. Con
esta medida, Murcia se suma a comunidades como la
Valenciana y La Rioja, que ya aplican incentivos fiscales
similares, reconociendo el papel del deporte en la
mejora de la salud publica y fomentando una ciudadania
mas activa, en linea con la propuesta de FNEID. La
deduccion permitira desgravar el 30% de los gastos en
servicios de gimnasios y centros deportivos, cuotas de
federaciones, entrenamientos dirigidos por técnicos o
entrenadores y actividades como pilates o yoga, con un
limite maximo anual de 150 euros por contribuyente.

la deduccién, con efectos desde
el 1 de enero de 2025 y vigen-

cia indefinida, permitirg a los con-

fribuyentes deducir un 30% de las
cantidades satisfechas en concep-
fos como servicios prestados en
gimnasios y cenfros deportivos,

16 | cym racTORY 121

cuotas de pertenencia a federa-
ciones deportivas, servicios de
entrenamiento  por técnicos o
entrenadores, y prdcticas como
pilates y yoga, con un limite maxi-
mo anual de 150 euros por con-
fribuyente. En el caso de personas

mayores de 65 afos, la deduc-
cion serd del 100% sobre estos
conceptos. los gasfos podran
corresponder fanto al contribuyen-
fe como a su cényuge y personas
con las que se apliquen los mini-
mos familiares. Para poder apli-
carla, la base imponible general
y del ahorro no podré superar los
25.000 euros en declaraciones
individuales o 40.000 euros en
conjunfas, y serd necesario dispo-
ner de factura conforme a la nor-
mativa de facturacién vigente.

FNEID considera fundamental
que cada vez mas gobiernos auto-
noémicos reconozean el papel del
deporte en la mejora del bienestar
social y apuesten por polificas fis-
cales que incentiven hdbitos de
vida saludables. Esta deduccion
representa un paso clave hacia
una politica fiscal alineada con los
objetivos de salud y prevencion
sanitaria. “El deporte es una herro-
mienta de fransformacion  clave
para el bienestar fisico y mental de
la sociedad. Medidas como esta
no solo reconocen ese valor, sino



que lo impulsan acfivamente con
instrumentos eficaces y justos. Des-
de FNEID animamos a fodas las
comunidades auténomas a seguir
este camino”, ha sefialado Alberto
Garcia, director general de

FNEID.

la patronal mantiene un didlo-
go consfanfe con distinfos gobier
nos autondémicos, como Andalucia
o Casfilla y Ledn, con el objetivo
de que este tipo de incentivos se
extienda a todo el territorio nacio-
nal. En este sentido, FNEID desto-
ca el compromiso expresado por
algunas comunidades en sus pro-
gramas elecforales, como es el
caso de la Comunidad de Madrid,
y conffa en que se fraduzca en
medidas concretfas. “la promocién
de la actividad fisica no puede
depender del cédigo postal. Es
hora de que todas las comunida-
des den un paso adelante y reco-
nozcan el valor estratégico del
deporte para construir una socie-
dad mads sana, activa y sosfeni-
ble”, afiade Alberto Garcia.

1

La actividad fisica
como politica de
salud publica

Desde la Federacién recuerdan
que los problemas de sedentaris-
mo, obesidad y enfermedades
crénicas vinculadas a la inactivi-
dad fisica no solo afectan al bien-
estar de millones de ciudadanos,
sino que también suponen un gas-
fo sanitario anual de miles de
millones de euros para las arcas
piblicas. En este contexto, fomen-
far el acceso a la practica depor-
fiva se presenta como una politica
piblica de alto impacto y bajo
coste, que no solo genera ahorro
para los usuarios, sino que mejo-
ra la calidad de vida y contribuye
a construir una sociedad mas acti-
va, saludable y sostenible. Ade-
mas del beneficio en salud, estos
incentivos fiscales dinamizan el
tejido empresarial del sector
deportivo, atrayendo inversion,
creando empleo y generando
actividad econémica local.

La baja del IVA,
una peticion

histérica de FNEID

Desde hace mds de una década,
FNEID mantiene una reivindicacion
constante: la necesidad de volver al
IVA reducido del 10% que se aplica-
ba hasta 2012 a los servicios
deportivos, en consonancia con su
cardcter esencial para la salud v el
bienestar de la poblacién.

Actualmente, las instalaciones
deportivas y los servicios asocia-
dos estan gravados con un IVA del
21%, un tipo impositivo que pena-
liza a quienes apuestan por mejo-
rar su salud a través del ejercicio
fisico. Para FNEID, resulta incohe-
rente que una actividad que conlri-
buye a la prevencién de enferme-
dades, la mejora del bienestar
emocional y la sostenibilidad del
sistema sanitario no cuente con un
frato fiscal favorable

"Es incomprensible que, mien-
tras el articulo 43 de la Constitu-
cién promueve el fomento del
deporte, se mantenga una fiscali-
dad que lo desincentiva. El deporte
no es un lujo: el deporte es salud”,
ha declarado el director general de

FNEID.

La reduccién del IVA supondria,
junto con las deducciones fiscales
ya aplicadas en comunidades como
la Comunidad Valenciana, La Rioja
y, ahora, la Regién de Murcia, un
avance significativo para garanti-
zar un acceso més equitativo a la
préctica deportiva, especialmente
enfre las renfas mas bajas, aportan-
do odemds un estimulo econdmico
relevante para el sector.

FNEID seguird defendiendo
ante el Gobierno de Espaiia vy los
grupos parlamentarios una politi-
ca fiscal coherente con los valores
que representa el deporte, y que
permila que mds personas pue-
dan practicarlo en  condiciones
justas y accesibles.
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mmm lideres de pensamiento

El ou?e de la IA cambia

las reglas y abre una nueva

ouerta para el FITNESS:
menos CLICS, mas
CONVERSACION

El 80% de los consumidores ya utilizan inteligencia artificial para resolver una
parte significativa de sus busquedas, lo que esta desplazando el modelo
tradicional de Google. Para el fitness, esto representa una oportunidad unica:
dejar de depender de clics y empezar a ser parte activa de la conversacion desde
el inicio. Plataformas como ChatGPT y Perplexity permiten conectar con el usuario
en el momento justo, con el enfoque adecuado y un nivel de personalizacion sin
precedentes. Es hora de que los gimnasios, apps de entrenamiento y marcas de
suplementos se posicionen en esta nueva frontera.
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El futuro de las
busquedas ha
llegado antes de lo
esperado—y por
ahora, no pinta
bien para Google

Una investigacién de Bain &
Company revela que ya el 80%
de los consumidores recurren a
resultados generados por A
para al menos el 40% de sus
bisquedas. Estos resultados pro-
vienen de herramientas como
ChatGPT, DeepSeek y otras. Al
usar estos sistemas impulsados
por IA, hacer clic en sitios web
deja de ser necesario—lo que
esencialmente socava el modelo
de bisqueda basado en publici-
dad de Google. Actualmente, el
60% de las bisquedas terminan
sin un solo clic. Adiés a los clics
en Google. Hola a la bisqueda
impulsada por IA que hace el
trabajo por ti.

Ahora que esta nueva dindmi-
ca estd ganando fuerza répida-
mente, es momento de dejar
atrds el marketing online basa-
do en clics y abrazar el nuevo
universo en expansién. Los sitios
web estédn perdiendo prioridad.
Estar presente desde el inicio de
la  conversacién—dentro de
ChatGPT y plataformas  simila-
res—se estd convirtiendo rdpi-
damente en la préxima gran
tendencia. Como dice Adam Fry
de OpenAl: “Lo realmente nuevo
aqui es que accedes a una capa
de inteligencia por encima de la
busqueda tradicional”. Es un
proceso mucho mds profundo
que simplemente escanear enlo-
ces. Las preguntas se responden
con mds matices y precisién—y

Los sitios web estan
perdiendo prioridad.
Estar presente desde el
inicio de la
conversacion—dentro de
ChatGPT y plataformas
similares—se esta
convirtiendo rapidamente
en la proxima gran
tendencia. Como dice
Adam Fry de OpenAl: “Lo
realmente nuevo aqui es
que accedes a una capa
de inteligencia por
encima de la busqueda
tradicional”.

esto solo mejora con el tiempo,
a medida que ChatGPT aprende
mejor tus preferencias. Se con-
vertird en tu |A personal, tu
interfaz hacia ofros servicios. Le
proporcionards tus datos, y serd
cada vez més eficaz y eficiente.
“Seria una plataforma muy inte-
resante para ofrecer a las perso-
nas,” dijo el CEO Sam Altman,
dejando entrever su ambiciosa
visién. Es hora de posicionarse
en esta nueva plataforma emer-
gente.

El momento
adecuado, el
estado de &nimo
ideal, y un enfoque
laser

Un ejemplo de este cambio
emergente es Perplexity—un
motor de bisqueda de nueva

generacién, impulsado por A y
con un nombre muy acertado.

Cuando le haces una pregunta,
usa |A avanzada para buscar en
internet en tiempo real, extro-
yendo informacién de fuentes de
alta calidad y resumiéndola en
un formato claro, conciso y con
un tono conversacional. Si le
preguntas “3Cudles son los
beneficios del yoga para la
salud?®”, escaneard sitios de fit-
ness, revistas médicas y blogs
de yoga para ofrecerte una
visién precisa y Otil—con citas
incluidas. Incluso puedes hacer
preguntas de seguimiento.

sTe suena familiare Si, se
parece a ChatGPT—pero aqui
estd el giro: Perplexity permite a
marcas, productos y servicios
patrocinar preguntas de segui-
miento. Si alguien estd exploran-
do los beneficios del yoga, hay
una oportunidad inmediata para
promocionar ropa de Lululemon,
kits de yoga para usar en jacuzzi
o clases en gimnasios locales—
sugiriendo preguntas relaciona-
das. Es preciso. Es personaliza-
do. Es el momento ideal, el esto-
do de dnimo adecuado y un
enfoque ldser en accién.

Piénsalo: cuando un usuario
escribe “Mejores métodos de
recuperacién tras una sesién
HIT” y su asistente de IA respon-
de con informacién sobre recu-
peracién activa, suplementos de
magnesio y crioterapia, se crea
el momento perfecto para que
un centro de bienestar local
ofrezca un paquete de introduc-
cién a la terapia de sauna infra-
rroja, o para que una marca de
nutricién deportiva como Bare-
bells sugiera un snack proteico,
incluyendo dénde comprarlo
localmente o cémo suscribirse.
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Juega tu papel en
plataformas soper
atractivas—o crea
la tuya propia

Por poderosa que sea esta estra-
tegia del “momento justo, dnimo
adecuado, enfoque exacto”,
solo cubre la mitad de lo que
exige hoy la comunicacién de
marketing online. Ese nivel de
precisién puede dirigir personas
hacia tu marca—pero no hard
que te amen. No te convertird
en una “love Brand”. Para
alcanzar ese nivel, tu audiencia
debe involucrarse—genuina y
emocionalmente—con lo que
haces.

Dos ejemplos destacados:
Hay mucho que aprender del
sector de bienes de consumo de
alta rotacién.

Pampers, por ejemplo. Lla
marca no solo promete pafales
secos. Eso es importante, pero
los padres tienen preocupacio-
nes mds profundas—nifios que
comen mal, dolor de denticién,
manejo de berrinches, control
de esfinteres. Pampers creé una
plataforma para tratar estos
temas abiertamente junto a gru-
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La industria del fitness
también esta avanzando
rapidamente: Nike
Training Club, por
ejemplo, no es solo una
app—es toda una
comunidad. Sus usuarios
no solo siguen
entrenamientos;
comparten logros
personales, participan en
retos y siguen
entrenadores reales con
historias reales.

pos de padres comprometidos.
Asi es como hoy se construye la
participacién y la lealtad a una
marca en el entorno digital.

Dove envolvié su jabén, apa-
rentemente comin, en conversa-
ciones sobre belleza real, posi-
tividad corporal, y no evité
temas dificiles como relaciones
téxicas y la vergienza sobre la
apariencia. Genera un compro-
miso auténtico y convierte a
Dove, de manera orgdnica, en
la opcién preferida para
muchas personas.

La industria del fitness tam-
bién estd avanzando répida-
mente: Nike Training Club, por
ejemplo, no es solo una app—es
toda una comunidad. Sus usua-
rios no solo siguen entrenamien-
tos; comparten logros persona-
les, participan en retos y siguen
entrenadores reales con histo-

rias reales. Esa es una platafor-
ma que engancha. Freeletics,
que comenzd como una simple
app de HIIT, se ha transformado
en un ecosistema de coaching
con contenido sobre mentali-
dad, recuperacién y rutas perso-
nalizadas—todo en un viaje
emocional y enfocado en el
rendimiento.

Asi que, si buscas tener éxito
en—o construir—plataformas
altamente atractivas, piensa en
términos de Retorno de Involu-
cramiento (Return on Involve-
ment).

Y si—organizamos sesiones
creativas y masterclasses sobre
estos temas. Cool hunting de
mejores prdcticas en marketing
de fitness y salud. 3Quieres
unirte?

Prof. Dr. Carl Rohde

Lleva a cabo proyectos continuos de pre-
vision futura en finess y salud, hosteleria,
lujo, alimentacién y markefing digital.






[ strategia empresarial fitness de alto valor

Por qué tu marca necesita

HACER SENTIR... no solo verse bien

Cuando escuchamos la palabra branding, la mayoria
de las personas la asocian automaticamente con un
logotipo atractivo, una pagina web moderna o un
conjunto de flyers bien disenados. Sin embargo, esto
es reducir el concepto a su parte mas superficial. La
identidad corporativa (el logotipo, los colores, la
tipografia, ...) es solo una de las piezas del
rompecabezas. El verdadero branding no vive
Unicamente en lo que se ve, sino en lo que se siente.
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Olvida los colores
y despierta las
emociones

El branding es la construccion
consciente de la percepcién que
las personas fienen sobre una
marca. Es lo que se despierta en
la mente y en el corazén de quien
enfra en contacto con ella. Es la
energia que transmites y la huella



que dejas después de cada inte-
raccion.

En el sector del fitness, donde
la oferta es amplia y muchas
propuestas son similares, la ver-
dadera diferenciacién no viene
de un disefio espectacular, sino
de la capacidad de una marca
de provocar una conexion emo-
cional real.

Puedes tener el logotipo mas
cuidodo del mundo, pero si la
experiencia que vive el clienfe no
le deja una sensacion positiva y
memorable, el branding se queda
vacio. Lla emocion es la que gene-
ra recuerdo, y el recuerdo es lo

Hay algo que no
debemos olvidar: el
branding no es un
gasto, es una inversion
en percepcion y
confianza.

que provoca que una persona
vuelva, hable de ti y te recomien-
de. Al final, no es el disefio de la
sala y si las luces son de colores,
sino cémo hiciste sentir a esa per-
sona desde el primer momento.

Palabras que
emocionan

Esto nos lleva a un aspecto del
branding que con frecuencia
pasa desapercibido: el naming.
El nombre de una marca es la
primera palabra que pronunciard
un cliente para hablar de ti v,
muchas veces, el primer punto de
contfacto que fendrd con tu nego-
cio. Un nombre puede evocar
sensaciones, despertar curiosi-
dad o transmitir de inmediato
una personalidad. En fitness, un
buen naming no solo describe lo
que haces, sino que sugiere
cémo se senfira alguien al vivir la
experiencia que ofreces.

El corazén del branding, sin
embargo, esta en la experiencia.
Una marca no se consfruye en un
manual de identidad, sino en
cada interaccién: en la bienveni-
da de un nuevo socio, en la cer-
canfa y el tono del equipo, en la
coherencia entre lo que prometes
y lo que enfregas. Todos esos
momenfos van fejiendo una red
invisible que sostiene la relacion
con el cliente. Si esa red es cdli-
da, auténtica y consistente, tu
marca tendrd un valor mucho
mayor que cualquier promocién
o campaia puntual.

La batalla estd en
la mente

Hay algo que no debemos olvi-
dar: el branding no es un gasto,
es una inversién en percepcion y
confianza. En un mercado tan
competitivo como el fitness, don-
de las barreras de entrada son
cada vez menores vy las opciones
se multiplican, la verdadera bata-
lla se libra en la mente y en las
emociones del consumidor. No
compites solo por que te vean,
compites por ocupar un lugar en
su mundo emocional.

Cuando hablamos de un bran-
ding que realmente llama la aten-
cién, no nos referimos a uno que
brille mdas fuerte que los demds,
sino a uno que resuene. Esa reso-
nancia se logra cuando el cliente
sienfe que la marca estd alinea-
da con sus aspiraciones, con lo
que valora, con lo que le emo-
ciona. Y esto es algo que ningln
logotipo por si solo puede conse-
guir.

En definitiva, el branding no
es lo que dices que eres, sino lo
que los personas sienten que
eres. Es la historio que cuentas,
pero sobre todo, es la forma en
la que esa historia se convierte
en una experiencia vivida. Por-
que, al final, lo que recordamos
no son los colores o las formas,
sino cémo nos hizo senfir una
marca. Y eso, en el finess y en
cualquier ofro sector, es lo que
realmente marca la diferencia.

Marc Lladé

Gestion y Direccion de Insialaciones
Deportivas
Branding & Markefing de Allo Valor
liderazgo esfratégico y operativo
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internacionalizacidén

INTERNACIONALZACION
EMPRESARIAL - Consultoras Sin

Ironteras Comparacion y Analisis

de WUICS, IGOID, MAS, RG

CONSULTING

La internacionalizacion empresarial se ha convertido en
una estrategia casi indispensable para las consultoras
del sector del fitness que desean crecer, diversificarse y
mantener ventaja competitiva en mercados saturados.
En este articulo se analiza como empresas de este
sector llevan a cabo ese proceso, resaltando factores
claves como la formacion, el socio local, la cultura, la
profesionalizacion tecnoldgica y los retos especificos de
servicios intensivos en capital humano.
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A partir de este marco teérico,
compararemos cuatro consultoras
con fuerte actividad en Espafia,
Argentina y ofros paises europeos
y latinoamericanos que han
emprendido procesos de expan-
sién infernacional: WUICS, IGOID
/ IGOD Sportec, MAS (Manage-
ment Around the Sports), y RG
Consulting. Analizaremos sus for-
talezas, limitaciones y aprendiza-
jes, destacando especialmente la
importancia de contar con socios
locales, el conocimiento cultural y
la tecnologia como palancas de
profesionalizacién.



1. Consideraciones
bésicas generales
para la internacio-
nalizacién

La formacién del personal es
determinante: en empresas de
servicios fitness, la calidad del
servicio internacional depende
mucho de cudnto estén forma-
dos los profesionales que pres-
tan ese servicio.

La necesidad de un socio/local
partner o equipo en destino,
que aporte conocimiento del
mercado, adaptaciones cultura-
les, legales, administrativas.

Consultoras sin fronteras
no es solo un lema
comercial, sino un

modelo viable, siempre

que se base en socios

locales fuertes,

conocimiento profundo
cultural y uso estratégico

de la tecnologia para
profesionalizar todos los

procesos.

Evaluaciones previas rigurosas
del mercado obijetivo: tamaiio,
demanda, competencia, institu-
cién juridica, costes logisticos,
expectativas del cliente local.
Culturalidad: valores, costum-
bres, formas de consumo,
expectativas del usuario fitness,
regulaciones laborales y fiscales
difieren mucho entre paises. No
adaptar puede llevar al fracaso.
Tecnologia: ya sea para forma-
cién online, gestién de instala-
ciones, herramientas de gestion
de clientes (CRM), gestién ope-
rativa, andlisis de datos; todas
estas herramientas aumentan la
profesionalizacién y permiten
estandarizar calidad

2. Perfil de las

Consultoras

A continuacién, una breve descrip-
cién de cada consultora, con ejem-
plos observados de sus desarrollos
internacionales, y andlisis de cémo
aplican (o podrian aplicar) los
factores antes sefialados.

WUICS

Dirigida por Pere Solanellas. Ha
trabajado en Espafia, pero con
actividad en Latinoamérica (Méxi-

co, Argentina, Colombia, Perg,
Panamd, Reptblica Dominicana),
mediante asesorias a cadenas
locales, formacién, congresos y
proyectos de transferencia de
conocimiento.

Fortalezas: buena reputacién
local, red de contactos, realizacién
de congresos que sirven de puerta
de entrada a nuevos mercados,
formacién  hibrida  (presencial,
online). Desafios: mantener cali-
dad homogeneizada, necesidad
de adaptacién cultural especifica
en cada pafs, requiere socios loca-
les sélidos para evitar errores
regulatorios o de adecuacién al
entorno.

IGOID / IGOD Sportec

Grupo liderado por Leonor
Gallardo, spin off de la Universi-
dad de Castilla La Mancha. IGOID
Sportec tiene actividad internacio-
nal: en Africa, Centro y Sudamé-
rica, Europa. Participaciones en
proyectos europeos como LIFE,
proyectos de |+D+i, transferencia,
consultoria técnica de instalacio-
nes deportivas.

Fortalezas: respaldo académi-
co, experiencia en investigacion,
capacidad para innovar tecnolégi-
camente, colaboracién en progra-
mas europeos. Potenciales puntos:
fortalezas de alianzas locales ope-
rativas, adaptar los modelos de
gestién al cliente local, dotar de
equipos comerciales con conoci-
miento local, inversién en herra-
mientas digitales que permitan
seguimiento remoto y andlisis de
datos de desempefio.

MAS (Management Around
the Sports)

Fundada en 2000 por Maria
Angeles De Santiago. Desde Espa-
fia ha realizado inmersiones a
nivel mundial, viajes, eventos, tra-
bajando con empresas espafiolas
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colaboraciones locales. Iniciando
su internacionalizacién por medio
de asesorias, consultorias en
empresa de Latinoamérica y pre-
sencia en exposiciones y congresos
en Brasil.

Fortalezas: capacidad de for-
macién, acercamiento a necesida-
des del sector operativo, posible-
mente adaptacién mds dgil. Desa-

fios mayores: falta de historial
internacional extenso, necesidad
de construir marca, tecnologia
propia, y establecer socios locales
en destinos meta.

GYM FACTORY 121

plementarios importantes, cli-
matizacién, farifas adecuadas,
formas de consumo (suscripcio-
nes, pago por uso, efc.).
Construir reputacién local, pues
el cliente tiende a confiar més
en marcas y partners que cono-
cen el entorno y muestran com-
promiso con lo local.

Cada consultora analizada lo
ha hecho en diferentes grados:
WUICS, por ejemplo, ha colabora-
do con socios locales en Latinoa-
mérica para la formacién. IGOD
Sportec ha participado en progra-

Plataformas online de forma-
cién (e learning, blended lear-
ning).

Herramientas de gestién de ins-
talaciones  deportivas: control
de membresias, reservas, uso
de espacios, mantenimiento.
Andlitica de datos de clientes:
retencién, abandono, patrones
de uso, prediccién de demanda.
Marketing digital adaptado:
social media, contenido local,
presencia online adecuada l
idioma, costumbres, medios
preferidos.




. Recomendacio-
nes para consulto-
ras que quieran

internacionalizarse

Baséndose en los ejemplos
comparados, aqui van algunas
recomendaciones prdcticas:

1. Estudio de mercado profundo:

no solo geografia y competen-
cia, sino cultura fitness local,
hébitos de consumo, barreras
fiscales, normativas de salud y
deporte, capacidad adquisitiva.

esté fisicamente presente.
Formacién constante del perso-
nal: capacitacién técnica, idio-
mas, competencias culturales,
gestién digital.

. Estrategia de branding interna-

cional: presencia online, parti-
cipacién en eventos locales,
asociaciones, marketing adap-
tado.

. Gestién financiera y operacio-

nal robusta: previsiones de cos-
tes, mdrgenes, |ogisticq, mone-
da, impuestos, traslado, riesgos
politicos y legales.

consultado:

Villar, M. (2021). Internacionaliza-
cién en Empresas del Sector del
Ejercicio Fisico y la Salud. Tesis

Doctoral: Universidad Castilla La
Mancha.

Mariela Villar

Doctora en Economia y Empresa
Internacionalizacién Empresarial
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Empleando
marketing
estrategico para
vivir de tu pasién
como entrenador
personal (y )

Complementando a lo expuesto en el articulo del
anterior n° 120, a continuacion, abordaremos otro
conjunto de ideas clave a fin de implementar una
adecuada estrategia de marketing como
entrenadores personales.
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3. Establecer un programa de
referencias

Est¢& demostrado que los consumido-
res ftienen un Q0% mas de probabili-
dades de invertir en una empresa/
negocio si previamente han recibido
una recomendacién de un amigo o
familiar.

Asi pues, podemos aprovechar
esta impresionante estadistica adap-
tando nuestra estrategia de marke-
ting incorporando un programa de
referencias. Esto implica solicitar
directamente a nuestros clientes que
recomienden nuesfro negocio de
entrenamiento personal.

Para aumentar la probabilidad
de que nuestros clientes realicen



dicha recomendacién, deberemos

aseguramnos de ofrecerles un incen-

fivo a modo de recompensa, como
por ejemplo:

* Sesidn gratuita o con descuento
® Sesion grupal gratuita
* Mercancia de marca gratuita

Disponer de clienfes como una
forma de promocionar nuestro
negocio no sélo fidelizard clientes
ofreciéndoles recompensas, sino
que igualmente afraerd a nuevas
personas, las cuales confiaran més
en nuestros servicios si éstos son
recomendados por alguien que
conocen y en quien confian.

Esta es una esfrategia de marke-
ting de entrenamiento personal efi-

caz, ya gue tanto nosotros como
nuestros clienfes se benefician de

ella. Recibiremos ingresos adicio-

Convertir a los clientes en
prescriptores puede ser el
motor de crecimiento mas
rentable para un gimnasio.
Un programa de
referencias bien
estructurado —con
incentivos como sesiones
gratuitas, descuentos o
experiencias exclusivas—
transforma la satisfaccion
del cliente en nuevas altas
constantes. Esta
estrategia no solo fideliza
a los socios actuales, sino
que genera confianza en
potenciales clientes, que
llegan recomendados por
alguien en quien ya
confian.

nales por cada nueva recomenda-
cién y ellos se verdn recompensa-
dos por su colaboracion.

Obviamente, este programa de
referencias requerird un  esfuerzo
minimo de nuestra parte, ya que el
"trabajo duro” lo realizarén aque-
llos clientes que hacen cada reco-
mendacion.

4. Incentivar la promocién en
redes sociales

Sin duda, esfa es una de las mejo-
res esfrategias de marketing para el
enfrenamiento personal, dado que
es una via basfante econémica a la
hora de garantizar el estar visibles
a mas clientes potenciales de forma
online.

Este proceso implica trabajar
con personas que dispongan de un
gran nimero de seguidores en

redes sociales, tales como influen-
cers. A estos les pediremos que
promocionen nuestro negocio entre
fodos sus seguidores a cambio de
algo de igual valor, como determi-
nodas sesiones grafuifas por un
acordado nimero de capfaciones,
una farjeta de regalo, efc.

A la hora de buscar influencers
o usuarios con los cuales colabo-
rar, es conveniente cenfrar nuestros
esfuerzos en aquellos perfiles que
habitualmente dediquen su conte-
nido hacia temdficas de salud y
finess, ya que sus seguidores
serén nuestro grupo demogrdfico
objefivo.

Igualmente, es conveniente ser
realistas con aquellas personas a
las que enviemos mensajes. No
nos extraiie que la mayor parte
de los “grandes influencers” no
respondan a nuestra solicitud, asi
que asegurémonos de procurar
opfimizar nuestro envio de men-
sajes a creadores realmente
accesibles.

Una vez establecida esta cone-
xién comercial, podremos pedir-
les a estos creadores de contfeni-
do que:

e Compartan historias de  Insta-
gram que documenten nuestra
frayectoria de finess.

* Publiquen videos de nuestras
sesiones

* Que hagan una “transforma-
cién antes y después” después
de enfrenar con nosotros, de
forma gratuita, durante algunas
semanas.

Aun asi, esta ni mucho menos es
la Unica forma de promocion en
redes sociales que podemos imple-
menfar en nuestras plafaformas.

Por ejemplo, podriamos crear
diferentes concursos que requieran
a los usuarios que compartan
publicaciones en su perfil a fin de
poder llegar a ganar un anuncia-
do premio.
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5. Utilizar Google My Business
para anunciar nuestros servi-
cios de entrenamiento personal

Crear un perfil de Google My Busi-
ness es una esfrategia de markefing
esencial para aquellos entrenado-
res personales que buscan multipli-
car su visibilidad online.

Estos perfiles suelen ser lo prime-
ro que ven los consumidores cuan-
do buscan un servicio especifico.
Incluyen informacién vital tal como:

¢ Datos de contacto
e Horarios de servicio
e Enlaces a su sitio web

e DIRECCION

Tengamos claro que ningin
pofencial cliente quieren perder
tiempo buscando informacion
importante respecto a nuestro nego-
cio. Creando un perfil de Google
My Business, facilitaremos a los
usuarios que encuentren fu negocio
de forma sencilla y, en consecuen-
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mmmmm— markefing estratégico fitness

cia, lleguen a invertir en nuestros
Servicios.

Por supuesto, esfa estrategia de
marketing para empresas de enfre-
namiento personal funciona mejor
con quienes fengan una localizo-
cién fisica. Ello es debido a que el
perfil requiere incluir una direccién
concrefa. Asi, los clientes de nues-
fra zona geogréfica verdn que
estamos cerca de ellos y serd
mucho mas probable que se acer
quen.

6. Crear una web para nuestro
negocio

Disponer de una moderna web
profesional es una esfrategia de
markefing realmente eficaz, ya
que facilita que las personas
encuentren nuestros servicios y con
ello aumenta nuestra credibilidad
como enfrenadores profesionales.
Para multiplicar la visibilidad de
nuestra web en los motores de
busqueda, necesitaremos una opti-

mizacién para motores de bisque-
da (SEO) eficaz. (Ver articulo dedi-
cado al SEO local, en el anterior
n® 119 (péginas 10-13) de GYM
FACTORY).

Esta estrategia de marketing
facilitard que nuestra web de
entrenamienfo personal alcance
una mejor clasificacion en Goo-
gle, lo cual supondra que los
usuarios tendrdn muchas mds
posibilidades de localizarnos
cuando busquen palabras clave
relevantes.

iConsejo! las CTA (Call To
Action), o llamadas a la accién,
son imporfantes para aquellos
enfrenadores personales sin expe-
riencia en marketing, ya que nos
aportan una forma fécil y sencilla
de convertir nuestra visibilidad en
clientes potenciales al animar a los
usuarios a realizar una accién
especifica y, con ello, proporcio-
nar nuestros dafos.



7. Utilicemos anuncios pagados
de Google

Si estfamos dispuesto a pagar por
publicidad para nuestro negocio
de enfrenamiento personal, sin
duda claramente nos merecerd la
pena considerar Google Ads. Este
proceso implica que abonemos
una farifa a fin de aparecer en los
primeros resultados de busqueda
de Google con palabras clave
especificas, lo cual aumentard
nuestra visibilidad vy facilitard que
los clienfes potenciales encuentren
nuestra web.

Un ejemplo: si alguien busca
"entrenador personal  Almeria”,
esfos anuncios “patrocinados”
serdn los resultados que aparez-
can en la parte superior de la
pdgina.

Dichos anuncios funcionan con
pago por clic (PPC). Ello significa
que nuestra empresa/negocio
Unicamente pagard siempre vy
cuando un usuario haga clic en
nuestro anuncio y sea redirigido a
nuestra web.

El coste de estos anuncios
variard segin las palabras clave
que deseemos posicionar. Por
ejemplo, palabras clave locales
tales como “enfrenador personal
Almeria” son  significativamente
mas econdmicas que palabras cla-
ve genéricas y populares como
"entrenador personal”.

A la hora de crear esfe fipo de
estrategia de marketfing, es clave
considerar "afinar” hacia palabras
clave locales, pues estas conllevan
una “alta infencién”.

Esto hard que aquellos clienfes
pofenciales que busquen dichas
palabras clave locales tendran mas
probabilidodes de comprar e inver-
fir en nuestro negocio. Por ejemplo,
quienes busquen “entrenador perso-
nal en Almeria” muy probablemen-
te estén decididos a contratar a un
entrenador personal en dicha pro-
vincia.

La visibilidad online de un
gimnasio ya no es
opcional: un perfil

optimizado en Google My
Business, una web

profesional con SEO local

y campanas de anuncios

segmentadas convierten
cada busqueda en una
oportunidad de venta. Si
sumamos colaboraciones
estratégicas con
influencers y acciones en
redes sociales,
multiplicamos el alcance y
creamos una comunidad
digital que respalde el
crecimiento del negocio
en el mundo fisico.

Cémo optimizar
nuestro negocio de
enfrenamiento
personal

Ademds de implementar las estrate-
gias de markefing de enfrenamiento
personal para afraer mas clientes ya
mencionadas, creo conveniente fina-
lizar afiadiendo dos sugerencics:

a) Diversifiquemos los servicios
que ofrecemos con experiencia
especializada

Como entrenadores  personales,
deberiamos  seguir desarrollando
nuestros conocimientos, lo cual nos
permitird seguir comercializando
nuestros servicios de enfrenamiento
personal a una gama mas amplia
de clientes.

Mejorar y ampliar nuestros servi-
cios, especialmente ofreciendo una

combinacién de diferentes especia-
lidades, nos facilitard atraer a un
mayor volumen de clientes, asi
como atraer a una variedad de
clientes diferentes hacia nuestros
servicios ofertados.

b) Diseo profesional para tu
marca

Aunque parezca obvio, es clave
contar con una marca Unica y pro-
fesional adecuadamente disefiada
para nuestro servicio de entrenado-
res personales. Esto siempre serd
crucial en pos de la comercializa-
cién del enfrenamiento personal, ya
que una marca reconocible genera-
14 confianza en quienes sigan utili-
zando nuestro servicio.

Si- perduramos con nuestro
negocio, llegando incluso a elabo-
rar una imporfante base de clien-
fes esfable, un logotipo profesional
puede llegar a identificarse como
“sello de calidad” que la gente
reconozca, ocasionando que mds
personas estén inclinadas a pro-
barnos.

A fin de lograrlo eficazmente,
podemos opfar por confratar a un
disefiador profesional [opcion més
recomendable); pero  también,
siempre podemos utilizar herra-
mientas online con plantillas profe-
sionales tales como Canva.

No obsfante, las estrategias de
markefing para enfrenadores perso-
nales no sélo tienen por qué ser
online. Podemos usar materiales
impresos tales como carteles, folle-
fos o farjefas de presentacion.

Jose Milén
Experto en Gestion Deportiva

Master of Business Administration [MBA)
Master en Consulioria y Cestion de
Procesos
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s scguridad en cenfros deportivos

MEDIDAS DE SEGURIDAD

en los gimnasios al inicio de
UNA NUEVO Temporada tras las
vacaciones estivales

El inicio de una nueva temporada en los gimnasios, tras el parén de las
vacaciones estivales, supone un momento critico en la gestién de la
seguridad. La afluencia de usuarios suele aumentar de manera significativa,
muchos de ellos regresando a la practica deportiva después de semanas de
inactividad fisica. Esta circunstancia eleva la probabilidad de incidentes, tanto
en lo referente a lesiones personales como en lo relativo al funcionamiento
de las instalaciones y al uso de los equipos. La planificaciéon preventivay la
puesta en marcha de medidas de seguridad especificas permiten reducir
riesgos y garantizar que la vuelta a la actividad deportiva se desarrolle

en condiciones Optimas, incluidas las de accesibilidad a las diferentes
instalaciones y servicios.



El marco normativo que regula la
seguridad en gimnasios es amplio
y abarca diferentes niveles. Desde
la normativa estatal y autonémica
sobre instalaciones deportivas has-
ta la legislacion en materia de pre-
vencién de riesgos laborales y
seguridad  contra incendios, los
gestores deben fener en cuenfa
multiples referencias legales. Asi-
mismo, resultan de aplicacion nor
mas UNE-EN especificas, como la
UNEEN 957 sobre equipos de
entrenamiento fijo, que establecen
requisifos de fabricacién y uso de
las maquinas cardiovasculares y de
musculacion. A todo ello se suman
disposiciones de cardcter fransver-
sal, como la ley 19/2007 vy su
desarrollo en el Real Decreto
203/2010, orientadas principal-
mente a la lucha contra la violencia
y la intolerancia en el deporte y
que, aunque su émbito objefivo de
aplicacién son las competiciones
deportivas oficiales de ambito esta-
fol, que se organicen por entidades
deportivas en el marco de la ley
del Deporte, o aquellas ofras orga-
nizadas o autorizadas por las fede-
raciones  deportivas  espafiola,
suponen un referente respecto a la

La seguridad en
gimnasios no es solo
cumplir con la normativa:
es una ventaja
competitiva. Revisiones
técnicas de maquinas y
sistemas, planes de
evacuacion actualizados,
protocolos de higiene
reforzados y formacion
especifica para cada
perfil profesional
transforman la prevencion
en una herramienta para
fidelizar socios, reducir
siniestralidad y mejorar la
reputacion de la
instalacion.

necesidad de garantizar entornos
seguros y ordenados, entre ellos los
delos gimnasios.

Entre los riesgos mds frecuentes
que aparecen al inicio de femporo-
da desfaca, en primer lugar, el
incremento de lesiones fisicas deri-
vadas de la falia de adaptacion
progresiva al ejercicio tras un perio-
do de inactividad. A ello se afia-
den los riesgos técnicos vinculados
al equipamiento deportivo, que

puede haber sufrido desgaste o
deterioro por falta de uso durante el
verano, asi como los riesgos deriva-
dos de la infraestructura, como
fallos en sistemas eléctricos, climati-
zacién o pavimentos en mal esta-
do. Ofro aspecto critico es la ges-
tion del aforo, ya que la alia
demanda en horarios punta puede
provocar saturacién de espacios,
dificultar la evacuacién en caso de
emergencia y generar situaciones
de esfrés para el personal. Final-
mente, no deben olvidarse los ries-
gos higiénicosanitarios relaciona-
dos con la limpieza y desinfeccion
de vestuarios, duchas y zonas
comunes, cuya imporfancia se ha
visto reforzada en los Gltimos afios
por la mayor sensibilizacion social
hacia la salud publica.

A esfos factores se afiaden los
riesgos laborales que afectan a los
distinfos perfiles profesionales pre-
sentes en un gimnasio. Los técnicos
deportivos estan expuestos a ries-
gos derivados de la manipulacién
de cargas al recolocar material, @
lesiones  musculoesqueléticas  por
posturas  prolongadas al impartir
clases, asf como a riesgos psicoso-
ciales asociados a la atencién
simulténea de mltiples usuarios. El
personal adminisfrativo, por su par
te, afronta riesgos ergondmicos
vinculados al uso contfinuado de
pantallas de visualizacion de datos,
posiuras sedentarias y fatiga visual,
ademdés de riesgos derivados de la
inferaccién con el publico, que
pueden generar episodios de fen-
sion o conflicto. El personal de
mantenimiento y |impiezo se enfren-
fa a riesgos de cardcter fisico y
quimico, derivados del uso de pro-
ductos de limpieza, confacto con
superficies resbaladizas y manipu-
lacién de  equipos  eléctricos o
mecanicos. Por Ultimo, los puestos
de gestion y direcciéon no estdn
exenfos de riesgos, especialmente
los psicosociales relacionados con
la responsabilidad en la toma de
decisiones, la presion por resulta-
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dos y la necesidad de coordinar
equipos en situaciones de alia
demanda.

En esta época del afio deben
considerarse ademds los riesgos
derivados de las condiciones
mefeoroldgicas y de la climatiza-
cién de los espacios cerrados. La
llegada del otofio y el inviemo
obliga a un uso intensivo de sisfe-
mas de calefaccion, aire acondi-
cionado mediante bombas de
calor y ventilacién mecdnica, con
el fin de garantizar el confort térmi-
co en salas con alta ocupacién.
No obstante, un mal mantenimiento
de estos sistemas puede generar
riesgos eléctricos, incendios o una
ventilacion deficiente que favorez-
ca la acumulacion de CO, y la
propagaciéon de agenfes patdge-
nos. Por ello resulia imprescindible
la revision periddica de calderas,
bombas de calor vy equipos de
ventilacién, asegurando la renova-
cién adecuada del aire v la com-
patibilidad entre el ahorro energéti-
co y la protecciéon de la salud de
los usuarios y frabajodores.

Ofro riesgo esfacional que no
debe pasarse por alio es el de las
inundaciones provocadas por las
DANAs [depresiones aisladas en
niveles altos), especialmente fre-

s scguridad en centros deportivos

La gestion de riesgos
debe ir mas alla de lo
evidente. Prepararse para
picos de afluencia,
riesgos psicosociales del
personal, fallos en
climatizacion e incluso
inundaciones por DANAs
es parte de una estrategia
integral. Los gimnasios
que integran estas
practicas en su cultura
organizativa transmiten
confianza, protegen a sus
equipos y se posicionan
como referentes de
calidad y bienestar en el
sector.

cuentes en los meses de septiem-
bre, octubre y noviembre. los gim-
nasios situados en zonas inunda-
bles o con sétanos, almacenes o
aparcamientos  subterréneos  son
especialmente vulnerables a este
fenémeno meteorolégico. El impac-

fo puede afectar tanfo a la seguri-
dad de los usuarios y trabajadores
como a la integridad de los equi-
pos y la infraestructura. La planifica-
cion de medidas de contingencia,
como la protecciéon de cuadros
eléctricos, la instalacion de  siste-
mas de bombeo de emergencia, la
identificacién de rutas de evacua-
cion alrernativas y la contratacion
de coberturas especificas en los
seguros, resulta esencial para miti-
gar los efectos de estos episodios.

Mencién especial y destacada,
es la revision del cumplimiento de
la proteccion de datos personales
y derechos digitales, de acuerdo
con las Ultimas disposiciones ol
respecfo, y la profeccién confra
ciberataques.

Para mitigar todos estos riesgos,
resulta  imprescindible poner en
marcha un Plan de medidas preven-
fivas que combine aspectos técni-
cos, organizativos y formativos. En
el plano ftécnico, las revisiones
periédicas de maquinas cardiovas:
culares y de musculacién son esen-
ciales, asegurando que los sistemas
de frenado, cables y estructuras se
encuentren en perfecto estado. De
igual modo, es necesario verificar



el funcionamiento de los sistemas
de climatizacién y ventilacién, asf
como la operatividad de los dispo-
sitivos de seguridad contra incen-
dios, desde los extinfores hasta la
sefalizacion y la iluminacién de
emergencia. Estas medidas deben
complementarse con  protocolos
organizativos que confemplen la
actualizacion de los planes de eva-
cuacién, la sefalizacion clara de
rutas de salida, incluyendo la eva-
cuacién accesible, el control de
accesos y la gestion de aforos.
Asimismo, se recomienda revisar %
actualizar periédicamente los pla-
nes de gestion de riesgos conforme
a esfandares reconocidos como la
Norma UNEISO 21502 o la Guia
de Fundamentos para la Direccién
de Proyectos.

En relacién con los trabajado-
res, resulta esencial que cada cate-
goria  profesional disponga  de
medidas preventivas adaptadas a
su funcién. la ergonomia en los
puesfos administrativos, la formo-
cién en manipulacion de cargas
primeros auxilios para los técnicos
deportivos, el suministro de equipos
de proteccion individual para el
personal de manfenimiento y limpie-

za, y los programas de prevencién
de riesgos psicosociales para los
cargos de direccién deben integrar-
se en la gestion habitual del gimnao-
sio. De este modo, la seguridad se
enfiende no solo como un requisito
para los usuarios, sino como un
compromiso infegral con la salud
laboral de todo el personal implica-
do en la actividad.

las medidas higiénico-sanitarias
consfituyen ofro eje prioritario. Al
inicio de temporada conviene refor-
zar los protocolos de limpieza en
vestuarios, aseos y zonas comunes,
intensificar la desinfeccién de mate-
riales compartidos como colchone-
fas, mancuemas y barras, y garan-
tizar el control de la calidad del
agua en piscinas y spas. Paralela-
mente, debe prestarse especial
afencion a la prevencion de lesio-
nes mediante acciones informativas
dirigidas a los socios. Camparias
de sensibilizacién que recuerden la
importancia de retomar la activi-
dad de manera progresiva, el
fomento de revisiones médicas pre-
ventivas vy la presencia de técnicos
cualificados  para  supervisar 'y
corregir  ejercicios, consfituyen

medidas de gran valor para reducir
la siniestralidad.

En conclusién, la seguridad en
los gimnasios al inicio de la fempo-
rada no puede entenderse Unica-
mente como un requisito normativo,
sino como un elemento esfratégico
en la gestién de la instalacion. la
anticipacion a los riesgos v la
implantacién de medidas preventi-
vas técnicas, organizativas, higiéni-
cosanitarias, climatologicas y labe-
rales suponen una oportunidad
para forfalecer la confianza de los
usuarios y garanfizar entornos de
trabajo saludables para fodo el
personal. Integrar estas practicas
en la cultura organizativa del gim-
nasio no solo reduce la exposicién
a incidentes, sino que confribuye a
posicionar la instalacién como un
referente de calidad, responsabili-
dad y bienestar.

José Luis Gémez Calvo

Experto en seguridad de
instalaciones y actividades
deportivas.
Andlista de riesgos.



expertos

GYM FACTORY cuenta con los mejores colaboradores de nuestro pais, expertos en las

diferentes dreas imprescindibles para el buen funcionamiento de una instalacién deportiva.

Si quieres saber mds sobre estos expertos y empresas, entra en nuestra pdgina web:

www.gymfoctory.net -> expertos

Jose Mildn

Experto en Gestién Deportiva
Propiefario y Gerente de Centro
Deportivo durante 21 afios
Master of Business
Administration (MBA)

Master en Consultoria y Gestién
de Procesos

Master en Direccién de
Recursos Humanos

Profesor del Master en
Direccién Deportiva y Salud
(Esc. Negocios C.C.I.S.
Valladolid)

Experto en Marketing
Estratégico

Ponente en diversos eventos de
?esﬂén deportiva

écnico Superior en Prevenciéon
de Riesgos laborales
AUdHor%ider en Sistemas de
Calidad (Registro IRCA)
Evaluador Nivel Acreditado
del Modelo E.FQ.M. de
Excelencia

Entrenador de Natacién y
Waterpolo (R.F.E.N.)

Master Instructor PADI
(Professional Association of
Diving Instructors)

Jose Luis Gémez Calvo

Direcfor de seguridad.

Analista de riesgos.

Experto en Planes de seguridad
para instalaciones, actividades
y eventos deportivos.

Auditor de seguridad de
instalaciones deportivas.
Experfo en planes y simulacros
de evacuacion por emergencia
Docente en diversos Master y
Cursos Superiores universitarios
Autor de varios libros y
arficulos sobre seguridad.
Conferenciante.

Analista de sucesos de
seguridad en programas de
television.
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Sergio Garcia Orfega

licenciado en Ciencias de la
Actividad Fisica y del Deporte
en la Universidad Politécnica
de Madrid; especialidad en
Gestion Deportiva.

Estudiante de Administracién y
Direccién de Empresa.

Curso DeporteMBA.

Consultor Junior en Valgo.

Mariela Villar

Creadora & Directora del
Sistema Embarazo Activo® www.
embarazoactivo.com. Formadora
en Argentina, Colombia, Chile,
Espana, Perd, México.

Avales: ACSM - American
College of Sports Medicine,
NASM - National Academy of
Sport Medicine, AFAA - Athlefics
and Fitness Association of
America

Phd Candidate - Economia &
Empresa. Universidad Castilla La
Mancha.

GO Fit. Formadora y referente
Actividades con Embarazadas y
Post Parto. Espaiia y Poriugal.
Asesora de contenidos ALTAFIT
Gimnasios.

Coordinacién Programa RSE -
Talleres de Actividad Fisica para

embarazadas y mamds recientes.

Unidad Penitenciaria 31. Bs.
As. Argentina (2012 — 2014,
Aranjuez, Madrid, Espafia
(2018)

Docente Universidad Nacional
de La Plafa y Universidad de Bs.
As., Argentina (1998-2012).
Master en Marketing y Direccién
Estratégica de Empresas. UCLM.
Post Grado Iberoamericano en
RSE. UCIM

lda. en Adminisfracion.
Universidad de Buenos Aires.
Argentina.

Prof. Universitaria Educacion
Fisica. Universidad Nacional de
La Plata. Argentina.

Carl Rohde

Durante la dltima década el Prof.
dr. Carl Rohde ocupé cétedras
de Previsién de Futuro e Inno-
vacién en Shanghai (Instituto de
Tecnologia), Barcelona (escuela
de hosteleria EUHT Sant Pol) y
Paises Bajos (Academia de
Industrias Creativas).
Ha desarrollado una
metodologia para realizar una
observacion de tendencias vali-
dada, con un ejército de caza-
dores geniales en todo el
mundo.
Lleva a cabo proyecfos con-
tinuos de prevision futura en
fitness y salud, hostelerfa, lujo,
alimeniacién y markefing digital.
Durante la dltima década
colaboré con 54 universidades
en cuafro confinentes y con un
ﬂ'ércifo de unos 10.000 Cool
unters.
Es un orador principal inferna-
cional.
Cuenta con una seleccién de
clientes/socios a lo largo del
tiempo (dentro del ambito del
fitness y la salud): Nike, Foot-
locker, Unilever, Europe Active
(Colonia, Shanghai), Life Fitness.
lleva a cabo una serie continua
de entrevistas con lideres de
opinién internacionales en fitness
salud (150) y hoteleria (80).
odo a nivel (sub)CEO-suite.
Autor de contenidos en Gym
Factory desde 2024

Manel Valcarce

Doctor en Actividad Fisica y
Deporte, mencién en Gestion
Deportiva.

licenciado en Educacién Fisica.
Master en Administracion y
Direccién del Deporte.
Diplomado en Ciencias Empre-
sariales.

Director Gerente Valgo. Cole-
giado 8709
www.manelvalcarce.com

Marc Lladé
Gestién y Direccién de
Instalaciones Deportivas
Experfo en branding vy
%\enerocién de alto valor

BA en Gestién y Direccion
de Instalaciones Deportivas
Coordinador de varios
departamentos deportivos
Técnico e instructor de mltiples
disciplinas
Consultor de marketing online
Disefiador grdfico y web
Branding e identidad
corporativa
Formacion en finanzas
corporativas, gestion de
eventos y PNL para ventas
Formacion en estrategia y

ricing

ractitioner PNL
Formacién en negocios y
adminisfracién de empresas
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Directorio de empresas

as0ciaciones

Asociacion de Empresarios del Deporte de Andalucia (AEDA)
C/ Granada 3, 4° planta 41001 Sevilla - Tel. 645429814 - hitp://
aedo-andalucia.es - administracion@aedarandalucia.es
AFYDAD [BMC] - Ronda Maidls, T - Oficina 116-118 - 08192 Sant
Quirze del Valés [Barcelona] Spain.www.cfydad.com
Asoc. Espariola de Bronceado [AEB] - C/ Adbay, 225 enfiesuelo 1°-
08021 - Barcelona - Tel. 902170652 - Fax: 92008676 - www.ceb
asociacion.com
Asociacién Esporiola de Ciclismo Indoor [AEC - C/ Son Juon de
Sohagtn, 17 B - 24007 - leén - Tel. 987236259 - fercalobozo@hotmail.com
Asociacion espariola de fitness
aerdbic AEFA - C/ Inmaculodo r° 2§
- 08017 Barcelona - Marcas: LES MILLS, BTS
Asociacién Esporiola de lucha contra el fuego [Asell]- C/ Escalona,
61, 1° Puerta 13/14 - 28024 Madrid - Tel. 915216964 - Fox
915215815 - administracién@aself.com
Asoc. Espariola de Wellness y Spa - ¢/ Ave, n21, 4
A 28033 - Madid - Tel. 913 81 46 76 - www.
halneariosurbanos es
Asociacion Nacional de Entrenadores de Pilates - Avda. Cortes Volencio-
nas, 8 T 963447300 - 46015 Volencia www.onep@aneprpilates.com
Asoc. Espariola de Pilates Tai Chi'y Qigong [AEPTCQ). Con
més de 20 delegaciones en Espaio. C/ Arce, 4 - 3%B - 28100
- Alcobendas [Madrid) - Tel. 609024856 - alfredomoya73@ychoo.es
Asoc. Espariola Fisioterapia en el Deporte [AEFDEP] - Conde de Peicher, 38
- 2° deha. - 28006 Madid. Tel: 91401 1136 - info@ofinet - wwwcefinet
Asociacién pora el registro espofiol de profesioncles del Fitness
(Enssap) - Borcelona - Te. 689715741 - van@wanmaldonado.es
Asoc. Madrilefia Emloresorios Servicios Deportivos [ASOMED] - ¢/
Diego de leon, 58 - 17 izq. - 28006 - Madrid - Tel. 914322974 - Fox:
914350976 - info@asomed.es

clases colectivas

Sistema ABE  C/ Cigareras 3 - 28005 Madrid - Tel:
910117029 - wwwsistemaabe. e - info@sistemacbe.es
[Telegim. TV} - C/ Caspe, 126 enflo 4° - 08013 -
Barcelona - Tel. 932659070 - Fax: 932654635 - jose@telegim.iv

complementos y accesorios
deportivos

Aerobic and Fitness (Bosu, O'live, Thera:Band, Flowin)
- C/ Narcis Monturiol, s/n PolInd. Sclelles Il - 08253 -
Sant Salvador de Guardiols (Barcelona) - Tel. 938355950 - Fax: 938355954

- markefing@aerobicyfiness.com - www.cerobicyfiiness.com

Leisis [Akkua, Decoplastic, HydroTone] - Poligono Indusial de Carer de les
Foies, 11, Nave 3, 46669 Sant Joanet [Valencia] - Tel. 962235688 - Fox:
962235004 - leisis@leisis.com

Macario Corente, S.A. [Cardiosport, Caf] - C/ Toles de Mileto, 2 5/n
Pol. Ind. Mapfre - 28800 - Alcald de Henares - Madrid - Tel. 918873737
- Fax: 918828225 - info@macario.com

Biomedsalud - Pol. Ind. Noain - Esquiroz, C/H, 2 - OF. 215 - 31191
Golar - Tel: 649265292 - www.biomedsalud.com - info@biomedsalud.com
BoxPT Equipment - Rua de Penalves 1206 - Pévoa de Vorzim 4490-542 -
Portugal - Tel: +351 912144959 - www.boxpt.com - geral@boxpt.com

By Lebron - C/ Jufon Camarlo, 47 - 28037 Madiid - Tek:

910712689 - wwwibytebron.com - comerciol@bylebron.com

MBT MBT] - C/ Aribau, 275 - 08021 - Barcelona - Tel. 932010289 -
Fax: 932010978 - info@es.mb.com

Capiton Nugget C/ Camino de la Zorzuela, 13- 1° lzg. - 28023 Madid -

Tel: 915295027 - www.capitannugget. com - Fmail: info@copitannugget.com

Myzone Tel: 615298118 - www.myzoness _, info@myzone.es

Polar Electro loérica Polar] - Av. Ports D'Europa, 100 T° planfa - 08040 -
Barcelona - Tel. 935525898 - Fax: 935525899 - info@polariberica.es
Priwel [Priwe]] - ¢/ Dr. Guiteras, 1 - 08360 - Canef de Mar - Barcelona
-Tel. 937506959 - Fax: 937506959 - priwel@privel.com

Readfive Sports [Fexd Bar, Reaciva Sports, Xco Tainer] - C/ Pino 38 - 31 -
03110 - Muchamiel (Alicante] - Tel. 916236029 - info@reacivesports.com
Red Wellness SL. C//Isla de Cércega, 63 - Pia. 7 - 46520 P° Sagunio-
vewrerdwellness.com - info@redwellness.com

Sanluc regalos publicitarios,s.l. C/ Paseo de Bachileres, 4- 45003 Toledo
Tl 923544 7 Fax. 925253835 - www.sanluc.es direccion@sanluc.es
Thomas Wellness Group C/ lanzarcte, 13, Bojo B~ 28.703 SS. de fos
Reyes [Madrid). Tel. 91 661 76 07 - email info@homas.es - www.homos.es
Trimsport (Trimsport] - C/ Monteso, 44 Tocal - 28000 - Madiid - Tel.
913090941 - Fax: 914028846 - rimspori@rimsport.com

WAVE' (Thomas Welhess Group] - C/ lanzarore, 13. Bajo B.- 28703 S5
de los Reyesiadid - Tel. 9166176 07 - email info@homas.eswww.homas es
X-treme [¥éreme] - Polnd Azque C/ Bolvia, 47 - 28806 - Aleclé de Henares
[Madrid) - Tel. 918835733 - Fax: 918835734 - x@xremefiness.net

consultoria

Ases XXI C/ Ariuro Soria, 187, Sétano 2, Pla. 3 - 28043 - Madrid -
Tel: 91 515 37 07 - www.ases? ] .es - Email: info@ases? 1 s

Cardioscan Espofia Farigola, 1608440 - Cordedeu [ Borcelona | - Tel.:

+34 932 252 843 - www.cardioscon.de

Disdoor ¢/ Zoragoza, T - PI. Hemanos Andiés - 28970 - Humanes de

Madid - Tel: 916420641 - juan@disdoores

Estorem C/ Secoyo, 14 - 2” plania - Oficina D - 28044 - Madrid. Tef: 800

007 230 - holo@estorem.es www.esforem.es

Fitness Deluxe Avdo. Madid, 44 - 28750 - Son Agusiin de Guadali |

Madid) - Te: 91871 Q£|1:7 6- e»goi\-:l inff@gghquahryﬂmess C§m —
ness & Healt Solutions  [myofy| Paseo de o

M=OEX (o 150 P15 28045 o B O

196 60 64 - wwwmyobk.es - Email: info@myofx.eu

Funcore C/ Julivert, s/n - 08860 Borcelona - Tel: 636443695 - www.

fun-core.com

Global Relax  C/ Avda del Oro, 13 - 45200 Tescas - Tokedo - Tel:

902114677 - www.globalrelox.es - info@ociorelox.es

Tondlinics C/Av. Anfonio Almela 29 - 46250 [Aloudia - Velencia - Tel: 960

606 200 - www. electolisisierapeutica.com - info@ionclinics.com

[soinercial Paseo de lo Castelana 40, 8°- 28046 Maodid - Tel: 914 872

406 - wwwisoinercial.com, info@isoinercial.com

Justit electrofiness C/ Viori, 125, baje- 09006 Burgos - wwwjusfispain.

es - jsanfo@ridarium.com

Kul Fitness C/Cloria Fuertes, 17 - 4197 - Velencina de fa Concepcién - el

856152892 - www.kulfiness - Com Email: maria.chvorez@kuffimess.com

Kutara Fitness ww kutora.com - irainerone@kutora.com - Tel: 603412983

Chano Jiménez Consultoria C./ Alberto Juzdado £,
Brunete. Madrid - Tel. 626 159 417 - www.chanojimenez.
com_info@chanojimenez.com
Elifitpro Avdo. Maestro Rodrigo, 13- 46002 Volencio. Tel: 686141503
- s.rico@elifitoro. info
fit&ee C/ Sagués 47 - 0802 - Barcelona - www. fiandfeeles Emall
dani@fitandfeel &5
Liclera Sport Consulting Camino de fo Goleta, 2, 3104007, Almeria
-Tel: 950 092 801 - info@liderasport.com - www.iderasport.com
Liting Group C/ Vllespir, 19 - 08173 - Sont Cugat del Vallés -
Bo[ce?ona' Tel: 961168986 // 935878098 - lidial@iftingroup.com
MH Sport Management Calle de [Escor n° 26 - 08039 Barcelona - Th
617487412 - Mall: mireichemandez@mhsporimanagement.com - wwi.
mhspormanagement.com
Unotit Deporte, ocio y gestidn Avenido Espario, 7 - 46138, Rofelbufil
-\lencia - Tel. 96 30{ 8] 05 - www.unofi.com - info@unofit.com
Vo|?o Piatesgo, Deporshop, Training Soluion, Deporbook] Calle de lo
Indulgencia, 12 local - 28027 - Madiid - Tel. 902 012 571 - Fox. 902 012
572 - velgo@valgo.es

Byomedic System, S.L.U. [Byomedic] - C/ Ripoll, 80, Local - 08210
'gorberd del Vallés - Barcelona - Tel.: 93 730 67 32 - Mévil: 666 439
719 - Movil: 636 508 323 - byomedic@byomedicsystem.es - www.
byomedicsystem.s - www.vibalance.es - www.mastercede.com
CefarCompex [CeforCompe| - Avda. Comells, 144 - 1°- 4- 08950
- Esplugues de Llobregat - Barcelona - Tel. 934 803 202 - Fox:
934733667 - marketing.spain@djoglobal.com

Cover-fit- Crio. lorca s/n Venta Cavilla - 30400 - Caravoca [Murcial - Te.
068728702 - Fox: 969728702 - info@coverfit com

Provenga 505 - 08025 Barcelona- Tel: 934 560 945 -
www.gedofomacion.com - info@gedoformacion.com
We did it Murkeﬁng S[ C/ CRONCS 10, 2, 1° - 28037 Modrid
Tel: 910704406 www.grupowdi.com

entrenamiento

ATER G C/ Aleals, 147 - 2°1 - 28009 Modrid - Tel: 913616909 -

www.lunasolufions.es - pablo@lunasolutions.es

[Telegim. TV) - C/ Caspe, 126 enflo 4°- 08013 -
Barcelona - Tel. 932659070 - Fax: 932654635 - jose@elegim.iv

Ensa Sport Avda. de lo Industria, 3 - 41960 Gines - Sevila - Tel
662358019 - a.verano@ensasport.com

Daedo Infernational [Daedo) - C/ Balmes, 55 bojo - 08007 -
Barcelona - Tel. 934512308 - Fax: 933230968 - daedo@daedo.com

Entrenarme SL. C/ San Vicente n° 71 pia 4 - 46007 - Valencia - Tel:

900 83 44 71 - www.entrenarme - Email: info@entrenci.me

Dofren Via Naziondle, 14b- 33010 Magrano in Rivera [UD]- Feia-Tek:[+34]
0432671714 - infospain@dofren.es - www.dofren.s/www.dofien.com

Evolufio - Get Fit Villaviciosa ST Avda. Quitapesares, 20 nave 42°
28670 Villaviciosa de Odén - Madrid - Tel: 911723217

Easy Motion Skin Espafia SL. Cami deni Xobia s/n 03700 Denia - Alcante
-Tel: 647988790 - www.easymofionskin.es _emall: linobasic@yohoo es
Elina Pilates (Fina Piotes) -P1 . Morea Sur, nave
89- 31191 -Bericin [Navarra) - Tel. 948310791
- Fox: 948317352 - info@elinapilates.com

Fitness Renove SL Pol. Ind. Ventorro del Canto, C/ Veldemoro, n°3 -
28925 Madid - Tel: 916287429  Fax: 916287425 - www.
fif ve.com Email: finessrenove@finessrenove.com

[PG C/logosco, 36-2°A - 28001 Madiid - Te: 872591436 - ww.
endemologie.es - comunicacion@bring.es
[ymphocell - Qderm Paseo de Aroyas, 10- 28860 Paracuellos del Jorama
- Madid - Tel: 916253215 - www.aderm.es Email: apardo@qderm.es
Maonufacturas Deporfivas Viper, S.A. ¢/ de lo Mora, 12 - Pl Badclona
Sud Grandland - 08918 - Baddlona - Barcelona - Tel: 933004600 - viper@
vipersport.com
Moype Sport SA C/ Gellieo Gallei, 116 - 28930 Madid - et
915418946 Fax: 916686414 - vww.moype.com - gonzalo@moype.com
Ojmar SA Poligono Indusricl lerun,  S/N; 20870
Elgoibar, Gipuzkoa - Tel: 943 74 84 84 - www.ojmar.com
- leisure@ojmarcom
Ology SL. C/Energio, 16-08940 Comella de Uobregat - Barcelona - Te:
933/77252- wwwjoqv.ey comercial@logy.es
Proinertial  C/Costomar Cria. N-11, 642 - 08349 Cabrera de Mar -
Barcelona - Tel: 930028433 - www.proinertial.com - info@proinertiol.com
Radical Fitness Avinguda del Guix, 2, 08915 Badalona,
Barcelona-Tel: 6768714 48 -nfo@proinertal.com - ww.
proinertial.com
Runonfit training center- Glorieta Europa, 2- 28830 - Son Femondo de
Henares (Madrid] - Tel: 916217820 - www.unorfit.com - hola@runonfit.com
Senso Pro Trainer Avda. Alcalde |, Ramirez Befhencoutt, 6 - 35003 Los
Polmas de Gran Ganarias - Tel: 928369315 - www.sensoprotrainesch,
sensopro.spain@qmail.com
Shoppin rilates Avinguda del Rege de Veléncia, 100 - 46006 Vokéncia
-Tel: 963717737 - www. shoppimpﬁmes com - info@shoppingpilctes.com
Ski Simulator Carretera e fa Providencia N. 1482 - 33203 - Gijén- Asturics
- Tel: 649458454 - skscrisfina@skisimulatores
Slim Belly  VelenfinlinhofStrosse, 8 - 8T829Munich ~Alemaria - Tek:
699339615 - www.simbell.com,/es Email: ec@qreinwaldercom
Slim Sonic Spain C /Menendez Pelayo, 39 8 - 39600
Sontonder Tel: 942 253 311 - 609 854 970 - www.
quimipro.es - info@quimipro.es
Spacewheel Corso Indipendenza 31 - 10086 - Rivarolo Canavese - fiolio -
Tel: 3463646632 - www.spacewheel.it email: info@spacewhesl it
Swimsuit Dryer Iberica S C/ D Roux 32, bajes 1°- 08017 Barcelona -
Tel: +34 676992795 - www.swimsuidryeres Email: info@swimsuitdryeres

Jumping Fitness 1. Jaizbel, 9 Bajo - 20160 Losarte- Oria - Te: 943
363346 - www.jumpingfiness.es - davidrodriquez@gymsaitolasarte.com

Tech-Best Fitness ¢/ Oriente, 22 - 28220 - Majadahonda - Madid - T:
911996881 - f ros@iechbesfiiness.com

F&H Fitness [F & H Finess) - Ploza iberiad, 4 - 12540 - Viarecl (Cosielon] -
Tel.: 964538447 - Fax: 964526604 - ih@hyhiiness.com -www yhfiiness.com

Teenter C/Informafica, 6 - 28923 Madrid - Tel: 910569516 - www.

fcenteres - info@icenter.es

Five Fingers C/ De Lo Mora, 12 -Pol. Ind. Granlond - 08918 Badalona
- Barcelona - Tel: 933004600 - wwwvipersport.com - guilemsolsona@
psksport.com

Fuji Mae, SL [Fuji Mae] - Con Albareda, 57 [Pol. Ind. EI Congosf
08760 Mariorell- Barcelona - Tel: [+34] 93 775 04 33 - info@fjimae.
com - fujimae.com/

Golfplanet Com Vell de Sinev, Km 10, 07198 Palma, Tles Bolears -
Tel: +34636028543 angel_clubmaker@hotmail.com

Jumpfit C/ loskorain, 3~ 20400 Tolosa - Tel: 662952307 - www.
jumpfites _email: info@jumpfit.es

Laguna Sport [Gamasport, Laguna Sport, Top Ring] Pol. nd. £l Roposal
[1San Fluchos, Parc. 60 - 26580 - Amedo (la Rioja] - Tel. 941385013
- Fox: 941385014 - info@lagunasport.com

Trib3 Ramirez de Arellano 17 -7° - 28043 Madrid - Tel: 627116236 -
Wawwirib3.es - rod@irib3.es

Urban Sport Club C/ Principe de Vergaro, 112 [ Espacio Utopicus] -
28002 Madrid - Tel: 605880999 - www.utbansporiclub.com/es - Emall:
marc. forres@urbansporiclub.com

Wiemspro C/ Jacinio Verdaguer, 11 -locol - 29002 Mélaga - Tel: 952
643 433 - info@wiemspro.com - wiemspro.com

equipamientos

Agiieto Médiid - Tel: 653848429 - qustavo@qrupoaguero.com

Biologica C/ Froncesc Macig, 80 - 08530 La Gariga - Borcelona - Tel:
938718147 - www.bHbiologicates - Email: biologica@btbiologica.es
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Tecnolop C/ o Polacios, T3 -10°G - 28029 Modid - Te: 638509907 -
wwwecnolop.es Email: info@ecnolop.es

Topsec Toeria C/Afboleda, 14 - 8031 Madiid - Tel: 900373296 - wwa.
fopsecequipement.com/es_Email: c.garciaroco@opsec.f

Toxic Workout C/ Alcanar, 6 Enflo. - 12004 Casiellon - Te: 627979069
- www.joxicworkoutes - urbonsheetdesign2016@qmail.com

Trotec Esparia Avda. de o Industia, 85 - 28970 - Humanes - Madrid - Tel
911873490 - infoes@hotec.com

United Fusion Avda. de La Retamas, 9 - 45950 Casarrubios del Monte
- Tel: 916419092 Fax: 911412668 - www.unitedfusion.es - Email:
unitedfusion@hotmail.es

Vacu Adtiv Rejo 43/1 - 76200 Supsk - Polonic - Tel/Fox: +48 59 843
43 43 - wwwivacuadtivpl Email: info@vacuaciivpl

Vision L C/ Uuemaior, 75 07006 Polma de Mollorca - Tel.:
871180045 - wwwaisiorrbody.com - espana@visionbody.com




Woterform - Infernctionl Development 19 e Movice Revel - 25200
Montogliord - FRANCE - Tel: +33 3.81.90.56.56 - Fax: +33 3.81.90.59.67
- www.waterformelipse.com - benjomin@wcterform.com

\Mems;)ro Calle Jacinto Verdaguer, 11, 29002 - Méloga - Tel: 952 643
433 - info@wiemspro.com — wiemspro.com

World Jumping SRO. C/ Calle Comerin 4, - 28907 Modrid- Tl
+34 622 182°360 / + 34 675 816 150 - wwwworldjumping.com -
info@madjumping.com / espana@wordjumping.com

federaciones deportivas

Federacién de Fisioculturimo y Fiess en o Comunidad de Madrid
[FFFCM) - Paseo de la Chopera, 84 - 28100 - Alcobendos [Madiid) - Tel.
916616220 - Fax: 912293841 - wwwiblfmadid.com

Federacion Espariola de Aerdbic y Fiiness [FEDA] - C/ Docior Exguerdo,
105. Despacho 5. (28007) MADRD - Tel: 91 400 96 46 / 644 10 20
90 - fedo@feda.net - vwwieda.es

Federacion Espariola de Entrenadores personales y Filness [FEEPYF-
Avda. los Amendros , 2-20% Campolivar - 46110 Godela Velencia. Tel.
961197022 info@feepyf.com

Star trac, Nautius, StaitMaster, Schwinn) - C/ Fructuds
Celabert ¢ - Sant Joan Despi - 08970 Barcelona - Tel
934808540 - Fax: 932809989 - www.corshealthandfiiness.com, info_
spain@corehandf.com
Embarazo Activo - Formaciones Profesiondles y licencios pora cenros
finess y de salud. Aval Infemacional ACSM — AFAA = NASM.
formaciones@emborazoaciivo.com - wwaw.embarazoaiivo.com
EFAD - Escuela de Formacién Abierta para el Deporte. ¢/ Violeta Parra,
9 - 50015 Zorogoza Tel: 976700660 / 900922288 - ccabro@
esfudiosabierios.com

[Equiibruium Pilates Method] - C/
Sania Cataling, 3 bajo - 20004
- San Sebastian (Guipuzeoa) - Tel. 943426900 - info@equiibriumpilotes.net
Escola Universitaria Formatic Barcelona - 66 Passeig de Gracia //
Passeig de Gracio, 71 - 08007 - Barcelona - Tel: 932156800 - fomnaic@
formaticbarcelona.com
ESIC- Camino Veldenigrales, s/n - 28223 - Pozuelo de Alarcén - Madiid
- 914524100 - jacobo.caballero@esic.edu
Escuela Nacional Bio Natura - C/ Virgen de loreio, 4 - 41017 -
Sevillo - Tel. 955683999 - Fax: 954271417 - info@bionatura.net

Federacion Espariola de Fisioculturismo y Filness [FEFF) - C/ Pirnecs, 22
- 08397 - Pineda de Mar (Barcelona) - Tel. 937664058 - Fax: 937664059
- www.fobrspain.com

Federacién Espariola de Halterofliar [FEH] - C/Numancio, 2 - Local -
28039 Madiid. - Tel.. 914594224 - Fax. 914502802 - www.fedehlierorg
Federacién Espariola de Kickboxing [FEK] - Poligono de Urinsa,
Calle de los Pintores 2, 28922 Alcorcon, Mcdm’dﬂe%: 91 616981 -

fekm.secretaria@qmail.com- www.fekm.es

Euroinnova Business School - P | la Emito, ¢/ Abefo, Ed. "Centro

Empresas Granada” Secretaria: Oficinas 1y 1D (Fase I|- 18230 - Atarfe

Granada - Tel: 95805020 - formacion@euroinnova.com

Federacién Espariola de Aerdbic y Fitness (Aerobifion, Fifness Day)

- C/ Doctor Esquerdo, 105. Despacho 5. (28007) MADRID - Tel: 91

40096 46 / 64410 20 90 - feda@feda.net- www.feda.es
Federacion Espariola de Pilates [FEPTC]. Con mas de 20
delegaciones en Esparia. C/ Arce, 4 -3°B - 28100- Alcobendas

Federacion Espariola de Lucha [FEL - C/ Amos de Escalante, 12 bajo
- 28017 - Madrid- Tel. 914061666 - 914061675 - www.felucha.com
Federacion Espafiola de Pilates [FEFTC]. Con més de 20
delegaciones en Esparia. C/ Arce, 4 -3°B - 28100- Alcobendas
[Madrid] - Tel. 609024856 - www.federacionespanolapilates.com
Federacion Espariola de Taekwondo [FET] - C/ Alvarado 16 - 03009
Alicante - Tel: 965370063 - presidente@fetoekwondo.net - www feioekwondo.net
Federacion Madrlefia de Gimnasia (PG| - C/ Aoyo del Olver, 49. 1°-
28018 Madid - Tel. 917251649 - Fax: 913558338 - informo@fmgimnasia.com
Federacién Nacional de Empresarios de Instalaciones Deporfivas
[FNEID| - C/ Diego de leén , 58 - 1° Zg. - 28006 Madiid - Tl.
914322974 - Fax: 914350976 - info@fneid.es
FEM: Federacién Espariola de Mugendo C/ Afonso X1, 92 CP
08006 - Barcelona - Tel: 656.375.444
Real Federacion Espafiola de Gimnasia [FEG]-C/ Feroz, 16-7dcha-
28008 - Madid - Tel. 915401078 - Foxc: 915400990 - wewwmigimnasic.com
Real Federacion Espafiola de Judo y D.A. RFEDA] - C/ Feroz, 16-
28008 - Madrid - Tel. 915594876 - Fax: 915476139 - www.fejudo.com
Real Federacion Esporiola de Karate y D.A. RFEKDA] - Vicente
Muzas, 4 - Entreplania - MADRID 28043 - Tel: 91 5359587 - Fax: 91
5345490 - www.rfek.es - rfek@rfek e
Real Federacion Espariola de Natacién (RFEN] C/ Juon Esplondit, T -
28007 - Madrid - Tel. 915572006 - Fax: 914097062 - www.fen.es
Shark Boxing Equipment (Shark and Munich] - Avd. Josep Torradelos,
267 - 08901 - Hospitalet del Liobregat (Borcelonal - Tel. 932601219 -
Fax: 934744488 - info@sharkboxing.com
WAMAI: Worls Amateur Martiol Arts Carer Vic, 22, 08006
Barcelona - Tel: +34 656 37 54 44 - info@wamai.net

formacién

ADEF Deportiva (Gesfion y Senicios Deporiivos Andaluces| - Avenida
Pio Parojo, 8 - 29017 Mélaga - Tel: 952398168 Fox: 952072188 -
adefdeportiva@qmail.com

[Madrid] - Tel. 609024856 - www.federacionespanclapilates.com
Fitconcept Pro Tel. 622001791 - emestoacostaeac@qmall.com
[Firdlfe] C/ Del Mig, 3 - Pol. Ind. Plo d'en Coll - 08110 -
Montcada i Reixac Barcelona - Tel: 935948063 -
fomacion@fitdlite.es
[Coaching aplicado a profesionales del sector del Fifness|
- Avd. Polico Jorge Vigon 22 - Entreplania, despacho 4 -
26003 Logroio [Lo RiojalTel: 941 037 984 | 676 460
009 - info@coachingcamp.es - coaching.comp
FIVESTARS  Internafional graduate school Calle
Juan Martinez Montariés n°2 - 20004 - Mélaga - Tel:
[+34) 951 70 40 70 - info@fivestarsfiness.com - fivestarsfitness.com
Fundacion Pilates [Fundacian Plaes| - ¢/ Feo. Zea, 4 - 28028 - Madid
-Tel. 917011591 - Fax: 917011592 - fundacion@fundacionpilaes.org
Ges Formacion C/ Enrique Granados, 2 - 18210 - Peligros - Granada
- Tel: 958402095- david@gesformacion.es
IFBB (Curso de Enfrenador Personcl] C / Dublin, 394 Centro Empresariol
Europolis- 28232 los Rozas [Madrid). Tel: 915352819 Fax: 916361270
- marketing@santonja.com
[ Job Fitness C/ Ploza del Toro, 1 - 28760 Tres Cantos - Madrid - Tel:
607141587 - www.ijobfitness.com - info@ijobfitness.com
IMF Business School ¢/ Bemardin QObregén, 25 - 28012 - Madrid
Tel: 913645157 - Ext. 1204 - jpolo@imf.com
Instituro IsaF {isof] - C/ Octovio Vicent Esculior 1°3 bojo, esquina Av.
Padre Tomas Montaiiana - 46023 - Valencia - Tel. 961096820 - Fox:
961096820 - info@insitutoisaf.com
Jumpﬁl C/ loskorain, 3 - 20400 Tolosa - Tel: 662952307 - www.
jumpfit.es _email: info@umpfit.es
Jumple By Aerower C/ Afoz del Pi, 14, 03530
la Nucia - Alicante - Tel: (34] 966 895 967 -
aerower.com/jumple - jumple@aerower.com
Life Santé (Lfe Son| - ¢/ Anquitectura, 54° - 41015 - Sevilla - Tel.
902014118 - info@ife-sante.com

AEMA [AEMA] - C/ Monteso, 44 local - 28006 - Modrid - Tel
914023474 - Fax: 914028846 - cema@irimsport.com
Aerobic & Fiiness [Aerobic & Finess| - ¢/ Narcis Montuiol, s/n P Solells [ -
08253 - Sont Sahvador de Guardiolo[Barcelona) - Tel. 938355950 - Fox
038355954 - markefing@aerobicyfiness.com - www.cerobicfinessfomacion.com
Anet Formacién de Técnicos del Fitness [ANEF] - Carer de Gelobert, 44,
08029 Barcelona - Tel: 934211812 - info@anefead.com - anefead com
APECED [Asociacién Profesional Espariola de Centros de
Ensefianza Deporfval - Paseo de lo Chapera, 84. 28100 -
Alcobendas - MADRD - Ths: 916616220 - 912293841 -
687449479 - info@apeced.es - www.opeced.es
Apta Vital Sport - Avdo. Cortes Valencianas, 6 TI. 96
39500 76 - 46015 Valencia www.aptavs.com
Asociacion esporiola de filness y
aerébic AEFA - C/ Inmaculada r° 23
- 08017 Barcelona - Marcas: LFS MILLS, BTS
Baflet Fit - C/ Maestro Ripall, 9 - 28006 Madrid - info@ballefftes
[Beconrol Trading, S.L) - Pol. Ind. Paec Viel C
parcela 15-17251 - Calonge (Gironal - Tl. 972
653 707 - Fax. 972 650 057 - info@bikecontrobeydling.com
Col. Tectiv d'Esport per a Tothom 10 (Cet 10] - Ramblo Guipiscoa,
2325 baixos, 3 - 08018 - Barcelona - Tel. 932783135 - Fax:
933055062 - administracio@cet10.0rg

Management Around Sports Cale Segundo Mata, T - 28224 Pozuelo
de Alarcén, Madrid - Telf- 91 137 35 55 - markefing@masenweb.com -
www.masenweb.com

MPG - Markefing para Gimnasios Avda. Boucay, 9 Mol - Cérdoba
-Tel. 640257826 // 630744086 - marid@markefingparagimnasios.com
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Thomas Wellness Group ~ [\eriheneSi Pictes| - C/
lonzarote, 13. Bajo B-28.703 $.5. de los Reyes - Modrid - el
91 661 76 07 - email comercial@spainpilates.com - www.spainpilotes.com
UEM (Universidad Europea de Madid) - C/ Tajo s/n, Unb. El
Bosque - 20670 V'\\Elvwdoso de Odén - Madrid - Tel:
912115234 - www.uem.es
Unisport Management School Avdla. Erest luch, 32 - TCM2 - 08302
- Motaré - Borcelona - Tel: 937021961 - comunicacion@unisport.es
Vul%o [Pilatesgo, Deporshop, Training Solufion, Deporbook| Calle de la
Indulgencia, 12 Local QSOQ?MG(?HH%\ 902012 571 - Fox: 902
012 572 - volgo@valgo.es
L tms 31 (Welnes & Sport Consuling] - ¢/ Provenza, 505 - 08025 -
“ee® Barcelona - Tel. 934560945 - www.wscconsuling.net
Zumboa Fitness S.L. (800 Siks Run Suite 2310 - 33009 Hallandale,
Fl - United States- Tel: 954 - 526 7979 Fax: 954- 241 6828 - www.

zumba.com Email: suppori@zumba.com

gestion, cormﬂ de
dicceso y sotware

2A Cronos [i2A Cronos) - C/Fuerteveniurg, 4 of.0.3- 28703 -S. Seb.
Reyes (Madrid] Tel. 918046138 - Fax: 918033016 - info@i2a.es
Accesos y Comunicaciones, S.L. (Avizor) - Alarazanas, 7 - 04002 -
Almeria - Tel. 950280290 - Fax: 950272008 - info@avizorinfo
AGMSOFT Consulﬁng Avenida Madariaga, N° T, 2°, Dplo 2- 48014
Bilbao (Bizkaia) - Tel: +34 94 475 19 10 - Fax: +34 94 475 89 14 -
agmsofi@agmsoft biz
Agiiero Madbid - Tel: 653848429 - qusiavo@grupoaguero.com
ASV-Software (AsvSoftware] - Crisio, 12 -
14001 - Cérdoba - Tel. 607502258 - Fax:
957485671 - comercial@asvgimnasios.com
Aysa Focihly Services  C/Recior Triodo, 52 - 08014 Barcelona - Tel:
934511214 - Fox; 934513191 - www.atysa.com - Email: enrich@atysa.com
Bizneo Avda. de Burgos, 12 - 6°A - 28036 Madid - Tel: 914159606 -
Jorenacionciuli@bizneo.com
Esportter Ed. nsur-C/ Albert Einsiein, s/n - 1° plonta - odolone Smort Cenler
- 41092 - Sevilla - Tel. 696216521 - comunicacion@esportier.com
Fitdoud Tel: 606907377 - www.fitcloud.es - info@fitcloud.es
Fitness & Health Academy S.L. - Crira Reiol 2, 08960 Sont Just Desvern
[Barcelonal - info@bytetrainer.com - www. bytetrainer.com
GpusoH, S.L. [GpaSpor| - ¢/ General Pim, 3 - 08940 - Comel de Lobregat
[Barcelona) - Tel. 934740049 - Fax: 934750228 - info@qpasport.com
|d.sys Infernccional Zebra Card]- o Granio, 82 - 3%. - 28108 - Alcobendos
[Madrid) - Tel. 917444460 - Fax: 915197213 - comercial@idsys.es
Informatica Sroﬁ, S.L. (ifospor - St. Antoni M? Cloret, 520:522 - 08027
- Barcelona - Tel. 934764570 - Fax: 934764571 - infosport@infosport.es
Innplay Soluciones Sigitcles SL Rua Piscina 1% bojo- Oleitos Acoria- Tel
636 480 664 - info@innplayv - innplay.v
Inzacard, S.L. [zacord]- C/ Caravis, 38 50197 - Zoragoza - Tel: 976
740 201 - comercicl@inzacard.com - inzacard.com
KnowHowQr C/ Monserrat Roig, 2 - 08310 Argentona -Barcelona - Tel:
665308821 - www.knowhowar.com - urinuca@qmail.com
Mundiscan Tecnologia [Mundiscan Tecnologil - Gran Vie Marqués del T,
49- 5°6°- 46005 - Velencia - Fax: 963393264 - jorge@mundiscan.com
Nubapp Applications S.L. C/ Madres de lo Ploza de
Mayo, 44 Oficina 5.2 - 31013 Atica - Navarra - Tel:
948368138 - nubapp@nubapp.com
(Inditar, Softarsport] - Pol. Ind. Vicente Aniolinos, Calle C,
Parcela 17, Nave 2 - 30140 - Santomera (Murcia] - Tel. 902
46 55 46 - Fox: 968 37 92 17 - info@sofiarsport.es
Ojmar SA Poligono Industrial Lerun, S/N; 20870 Elgoibar, Gipuzkoa
-Tel: 943 74 84 84 - www.oimar.com - leisure@ojmar.com
Omesa Informdfica, S.L. (Fingerscan V20, Biotouch y Sieco] - Paseo de o
Juli, 3 - entrepl. - 34002 - Palencia - Tel. 979710464 - Fox: 979710584

o
- Info@omesa.es

MRC International Training (VIRC Interafional Traiing] - C/ Carlos
Vélez Arascues, 7 - 28023 - Aravaca (Madrid) - Tel. 913079639 - info@
mrctraining.com
Oleft C/ Velazauez, 157 - 1°- 28002 - Madrid - Tel. 69441986
Orthos [Orhos] - Rombla de Fabra i Puig 47, Plonia 3° - 08030
Barcelona - Tel. 932077303 - Fax: 932077967 - comercial@orthos s
Peck Pilates (Peck Pilotes] - C/ Tellinaires, 4749, locales 107y 11 -
Gava, 08850 (Barcelona) - Tel. 902300808 - Email: info@
pilatesinernacional.com
Pilates Powerhouse [Pilates Powerhouse] - Francesc Macia, 89 local 4
- 08173 - Sani Cugot del Vollés - Barcelona - Tel. 935441694 - Fax
936748032 - comercial@pilatespowerhouse.es
[Faculiad de Ciencias de lo Act. Fisica'y del DeporteINEF
Madrid - C/ Martin Fierro, 7 - 28040 - Madrid - Tel.
915334602 - congresopronaf@uprn.es
SEA (Sector Fifness European Academy] Fornacién en toda Espaic. - Tel
066831733 - www.seclorfitness.com / email: academio@seciorfiness.com

Perfect Gym C/ Huera de La Sacedilo 410 - 28220 Madiid - Tek:
622 633 609 - m.garrido@perfecigym.com - www.perfecigym.es
Prosport Distribuciones (GPA Spori - C/ Son Oliva, 5 - 07004 - Palna
de Mallorca (islas Baleares| - Tel. 871947906 - Fax; 871947906 -
info@prosportdistribuciones.es
Provisport(C/ Dociorranzo, 4 local- 50013 Zarogoza
- Tel: 976416614 - Fox: 902955058 - wawwprovis.s
Email: administacion@provis.es
Slim Pay P° de lo Costellana, 43 - 28046 - Madrid - Tel: 919032430
- www.slimpay.com - Email: miriasgray@slimpay.com
Sport & Consulting (Argusa, Gesfiness| - Parque Tecndlgico de Boecilo
- 47151 - Boecillo (Valladolid| - Tel. 983133103 - Fax: 983133105 -
informacion@sportconsulting. info
TD Enfrenamienfo y 50|Ua, S.L (1D Sistemas| - ¢/ Pajaritos, 25 - 29009
- Mélaga - Tel. 902102851 - Fax: 952072011 - info@tdsisternas.es
Tecnoidentia C/ Prolongacién Calle Madrid 1- 28231 Las Rozas - Madiid
-Tel: 916 39 74 61- www.ecnoidentia.com -_comercial@tecnoidentia.com
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Directorio de empresas

[Telegim. TV} - C/ Caspe, 126 enflo 4°- 08013 -
Barcelona - Tel. 932659070 - Fax: 932654635 - jose@elegim.iv
T Innova Ingenieria Aplicada S.A. [ T Innova | Ronda Can Rabads,
2Plonta 4° Edificio *logic” 08860 Castelldeels (Barcelona) - Tel: 902
678900 - Fox: 936 365 372 - www.tnnova.com - info@Finnova.com
Trainingym Caino de la Golela, s/n - Ed. Lo Celulosa, 1 - local lzda -
04007 - Ameria - Tel: 911255677 - rafa.martos@irainingym.com
Valte Investment S.L. C/ Camino de los Sastres, 2, 3 - dcha - 14004
- Cordoba - Tel: 670468166 - www itbe.cloud - Email: info@fitbe.cloud
Virtuagym C/ Qudezijds Achierbuigwal, 55-1 - 1012 DB - Amseerdom (Neher-
londs) - Tel: +31 (0) 20 716 5216 - wwwvirtuagym.com -_info@irtuagym.com
Vitale S.L. C/ Atarrabio, 17 bajo - 31610 Vilova - Tel.
9480066966 www.myvitale.com - asie@myvitale.com

mantenimiento Y

Arges Fitness P1. Lo Bosiido, C - 14130, Nove
Barcelona - Tel: 935881089 - saul@argesfiiness.com
BCN Servicios de Limpieza Sant Gervasi de Cossoles, 59 - 08022
Barcelona - Tel: 934187174 - confacio@benlimpieza.com

i-TEAMspain Pol. Ind. Monffulg C/ Vilabla Reix 4, n°5 - 17162 Bescand
-Tel: 902113206 - ieomglobal.com - quillen@hefteres

Netsport Limpieza e Higiene Deportiva, S.L. (C/ Republica
Argenfino, 58 - 08320 - El Masnou - Tel: 935409200 Fox: 935132807
- ww.nefsportes - nefsporf@nelsport.es

Polfi Espofia S.A. Paseo delFerrocarr, 381 - Poligono Industil Ca Ral
08850 Gava [Barcelona - Esparia - Tel +34 93 633 46 40 - Fox +34 93
638 04 32 - poli.es

|im!3iezus
) bi

js = 08191 Rubi -

magquinaria
[Acerosport, Axis Line, Stex Infernational) - Pol.
Indusiriol Campollano ¢/ F, nave 28 - 02007 -
Albacete - Tel. 967606606 - Fax: 96724865 info@acerosport.com
ADN Professional Equipment, S.L.- C/ Pior Serrosarta, 19, local, 08860
- Cosfelldefels- Tel.: 93 633 51 82 - www.adeene.net - info@adeene net
AEMEDI [/p/cosmos] - ¢/ Gran Via Corts Catclones, 718 - 08013
Barcelona - Tel. 934585201 - Fax: 934585748 - info@aemedigym.es
Aerower Calle Alfaz del Pi, 14, 03530 Lo
Nucta - Alicante - Tel: (34) 966 895 967 -
info@aerower.com
Alyvesot S Avdo. de o Encina, 25 nove 3-28940
Madrid - Tel: 699427767 - www.alyvesot es
BH HiPower] -/ Zurrupitieto, 22 Pol. Ind. Jundiz
-01015-Vitoria (Alova] - Tel. 945290258 - Fax:
945290049 - marketing@hipower-gym.com
Bkool C/ Son Joaguin, & 28231 Las Rozas Modid. Tet: 910149798 -
overgara@bkool.com

qerower.com -

[Bikecontrol Trading, S.L.| - Pol. Ind. Paec Viol C
parcela 15 - 17251 - Calonge (Girona] - Tel
972 653 707 - Fax: 972 650 057 - info@bikecontrolcycling.com
[Body Bike Esparia] ~ www.bodybike.com - bodyblke
spain@qmail.com. Tel: 673366528
[Bodytone Infemational Sport S.L.)- C/ Legén,
4 - 30500 Molina de Segura - Murcia - Tel
068205383 - Fax: 968231854 - info@bodyione.e
Bolance Sport System Plaza los Flores, 7 - 5°D - 30820 Murciael
665674557 - email: boancesportsystem@gmail.com
Calmera Fitness. C/ Aocha N° 119, 28012 Madrid. Tel: 9142915
42, www.calmerafiiness.comfitness@cclmera.es
Cardgirys, S.L. [Cardgits]-c/ Hiero, 25 -28330- Son Martin de o Vega
-Madrid - Tel. 916917690 - Fax: 916917057 - sales@cardgirus.com
[Star frac, Nautlus, Staitviasier, Schwinn) - C/ Fructués Gelabert
6-Sant Joan Despi- 08970 Barcelona - Te: 934808540 Fox
932809989 - www.corehealhondfiness.com, info_spain@corehondf.com
Fray Enique Aharez, s/n. Moredo de Aller
33670 [Asturias) - Tel: 985480934, FAX:
985483065, www.coygarsport.com, fitness@coygarsport.com
D. E Vermont, S.A. (Concept 2, Vosa,
Trainer, Dr, Lange, Hp Cosmos| - ¢/ Wiesbaden,
9 - bajo - 20008 - San Sebastian (Guiptzcoal - Tel. 943313788 - Fax:
943218897 - vermont@vermontc2.com
Dogasport, S.L. (True, Body Bike - Avda. General Molo, 98 - 38007
- Sonta Cruz de Tenerife (Canarias) - Tel. 922200463 - Fax;
922200791 - info@dogasport.com
Dreamgym Fitness S.L. [Pol. Ind. El Pasioret - C/ Andolucia, 8 -
03640 Mondvar (Alicante] - Tel/ Fox 96 547 13 21 - informacion@

dreamgym.es - www.dreamgym.es

Equidesa (Fquideso] - Cra. de Murio, km 15 - 30591 - Balsicos
[Murcio] - Tel. 968580203 - Fax: 968580461 - equideso@equidesa.com

Shua Sports CO. LTD' Shichun Industal Pork Chidian,
Jinjiang City Fujian Province - PC 362212 China

F&H Fitness (Freerotion] - Ploza Libertad, 4 - 12540 - Vilareal (Castellén] - Tel.
964538447 - Fox: 964526604 - ih@fyhfiness.com - www.hfiness.com

Smarttone Cira. De lo Estocion, 2203330 Alicante - Tel: 966292110

- info@@nexarevolution.com

[Siages Cycling, Aplii, gym80, Freemotion, FFITTECH,
Fit3D, Octane, True, Torque Fiiness, efc...] C/ Del Mig, 3
- Pol. Ind. Pla d’en Coll - 08110 - Montcada i Reixac Barcelona - Tel:
935948063 - Fax: 935943897- info@fitdlife.es
Fitland S.L. [Fébrico de méauinos musculacion, cardio y accesorios|
- C/ Prosperidad, 16, 41720 Los Palacios y Villafranca, Sevilla - Tel.
055819323 - Fax: 955812101 - informacion@itland s
Fitness Digif0| Fitnessbit S.L. - Avda. De los Olmos, 1 Edif, Inbisa D4
Of. 015-01013 Alava. Tel: 945011043 - info@itnessdigital.com
Fitshop Iberica SLU. C/ Joaguin Molins, 5 -4° Puerta 2 - 08028
Barcelona - Tel: 911239029 - Info@fitshop.es - www.fitshop.es
Fitsport ben, S.L. [Fsfitsport, Copu Ray] - ¢/ Navas de Tolosa, 283-287
local 10-08026 - Barcelona - Tel. 933497729 -Fax: 933409274 - info@
fitsportes
Fitness Techno|ogy SL. C/ Partida Albardanera , 29A, 3750 Equer
- Tel: 965761880 - www.miha-bodytec.com - info@finesstechnology.es
Fun & Fitness Lda: Utbanizacoo Valrio, Lofe]-
Vildemainhos - 3510:431 Visey - Portugal. Tel/Fox:
03510232412003. wwwwfimess.es - www ffitech.com - venios@ffiness es
Nosolofiiness S.L. GYM8O - C/ Aleals n° 690 - 28022
Madrid
[Contac - Crra. Pusbla de Farnals ol Puig s/n - nave 1y 2 - 46540 - El Puig
[Valencial - Tel. 961472657 - Fax: 961472657 - ventas@grupocontact.com
Indoor Wo"(ing (Indoor Waking) - Avda Corells, 144 5-3° Edf. Lekla
- 08950 - Esplugues de Llobregat (Barcelona - Tel. 934802216 - Fox:
934802566 - eas@telefonica.net
Inter- Vap Europa, S.LU. (inervap Exe] - P. I. Tejerias Norte ¢/ los
Huertos, s/n - 26500 - Calahorra [La Riojo] - Tel. 941145410 - Fox:
941146996 - intervap@intervap.com
(Johnson, Mairix, Horizon y Visién) -
Avenida del Sol n° 8-10 28850 -
Torrején de Ardoz [Madiid) - Tel. 914885525 - Fox: 9148855422 -
info@jht.es
Kettler [Ketler] - Terracina, 12 - Pol. PlaZa - 50197 - Zarogoza - Tel.
976460900 - Fax: 976322453 - kettler@bmsportech.es
life Fimess-Brunswick Iberica, SA. [lfe
Fiiness, Hommey, stiength, Lemond] - ¢/ Frederic
Mompou, 5151 - 08960 - Sont Just Desver
[Barcelona] - Tel. 900505741 - Fax: 936724670+ info. iberia@ifefitness.com
Meinsa, S.L. [Tisone Sporf - Camino Viejo Coseelén, Onda, s/n - 12540 -
Vilorreal [Castellon] - Tel. 964523459 - Fax: 964532929 - info@isonesport.com
Mygym, S.L. Vet Fiess, Waterrower, Visién, Colespa, level] C/
Espinarejo 1, portal 2, 2° G - 28400 Collodo Villalba' (Madrid) - Tel:
916407004 - Fax: 916371849 - info@mygym es
[Ortus Fitness, Jod, KipMachines) -.
| VI-¢/ LAllerd, s/n- 46460 - Silla
Volencia) - Tel. 961210120 - Fax: 961210180 - ortus@ortus.com
Etenon Fitness SLU Paseo del Puerio
s/n-23110 Pegalajr - Jon - Tel. y Fox:
+34953284485 - info@etenonfitness.com
[Panatia Srl) - Via Madonna dello Fonte 3c -
62021 Apiro - ldlio (MC) - Tel +39 0733
611824 - Fax +39 0733 6137251 - VAT:
01823340433 - www.panaftasport.com
Poolbiking SLU - C/ Grecio, 1 - 08700
lquolada (Barcelona) - Tel: 938053412 - www.
poolbiking.com _email: ferran@poolbiking.com
f * [Precor, Cordiotheatre, Wikon, Atomic...) - Parque
WPRELOR Negocios Mas Blau Il ¢/ Conca de Borberd, A&)'
08820-ElProt de lobregat (Barcelona - Tel. 932625100 Fax: 932625101
- info@etenonfiness.com - Distibuidor Oficicl de Iberia Frenon Fimess
Priwel (EmofionFiness GmbH, Priwel]- ¢/ Dr. Guiteras, 1 - 08360 - Canet de
Mar [Barcslona) - Tel. 937506959 - Fax: 937506959 - priwel@priwel.com
Realeader Fitness - N° 18 of AoShan Road, Hightech Development Zone
- Xintai City - China - Tel: 008¢-538:6838797 - www.reclleadereuroper.
com - Email: danielap@realleadereurope.com
Rocit[Roc, Tixer, Groniy) -/ Doctor Gomez Ula, 14- 28028
- Madrid - Tel. 902304444 - Fax: 913558699 - info@rocfit.
com- Distribuidor de Core Health & Fiiness
San Katsu Johnson, Vision Fiiess, BH Finess| - ¢/ Josep Calvet, 34 2°P. Pla
d'en Boet - 08302 - Matard [Barcelona) - Tel. 937984094 - Fax: info@

sonkasu.es

EGYM GMBH Sucursal en Espafia. C/ Juon
de lo Cierva y Codomiu, 27 - 46980 - Vlencia - es-sales@egym.com
- hitps:/ /eqym.com/es - Tel. +34 626 034 111

[Solter] - ¢/ Luis Millet, 52 - 08950 - Spluges de
llobregat  [Barcelona] - Tel. 933720300 - Fax:
933720900 - spori@salieres
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Solaguna, SL. [loguna Sport, TopRing, Adidas Boreo] - Avda.
Benidorm, 9 - 26580 - Amedo (la Riojo] - Tel. 941385013 - Fax:
941385014 - laquno@lagunasport.com
Sport Enebe, S.L. [Spor Enebe] - C/ Fortuny, 18 -03009- Alcarie-Te.
965128003 - Fox: 965171519 - comercial@enebe.com
[DKN Iberica) - Pol. Ind. Refelbuiol - C/ Cami Cebola,
07 - 46138 Rofelbuiol - Volencia - Tel. 961 402 289 -
Fox: 961 402 437 - info@dkniberica es
[Power Plote, Keiser, Balnced Body, Gym 80, Tanita,
Octone] - ¢/ Del plosic, 1, Pol.  les Guixeres - 08915 -
Badolona (Barcelona] - Tel. 932749780 - Fox:
934281070 - info@tecnosport.es - Distribuidor de Realleader
[Technogym] - Parc Neg. Mas Blav, |, Edif. Avant BON, ¢/
Selva, 12 pl. boja - 08820 - £l Prat de Liobregat (Barcelona]
-Tel. 902101093 - Fax: 933704736 - informacion@echnogym.net
Te|]u Fitness, S.L. (innovote, Innovate Stength, Infense, Sapilol - . . ¢/
Guadolquivi, s/n - 45523 - Alcabén (To\e(?o] -Tel. 925779595 - Fax:
925779597 - comercial@ieliv.com
Thomas Wellness Group [WAVE, Technogym, Assaul
Aitoke]-C/ lanzarole, 13. Bajo B.-28.703 $.5. de los Reyes
- Madid - Tel. 91 661 76 07 - email info@homas.es - www.homases
Vipcenter Espafia. wwvipcentert vipcentersoain @gmail.com Tel.
6/7508458.
WAV-E. (Thomas Wellness Group] - C/ Lonzaroe, 13. Bajo B. - 28.703
S.S. de los Reyes - Madrid - Tel. 91 661 76 07 - email info@homas.es
- www.homas.es
X-treme (¥reme, Ergofit, True Finess) - P | Azque, ¢/ Bolivia, 47 - 28806
- Alcalé de Henares (Madrid) - Tel. 918835733 - Fax: 918835734 - x@x

remefiiness.net

méquins expendedoras

Aldove ing, S.L. (Aldovending] - Avda Juon Carlos I, 16 - 30140 -
Murcia - Tel. 968864294 - Fax: 968863483

Atbitrade, S.A. (Abirode]-C/ Delo Prenso, 7 pol. Ind. Zeia- 08150 - Parels
del Vllés [Bareslonal - Tel. 935608000 - Fo: 935608091 - info@arbirade.s
Avfdis Ingeneria Industrial S.L. - Maquinos de preparacion de bafidos de
protefnas - Poligono El Escopar ¢/ E Parcelas 1416 - 31350 Peralio
[Navarra] - Tel y Fox: 948 753 360 - www.arlidis.net - d.novaro@artidis.net
Automatics Costa, S.L. (Automatics Costo) - Rarmbla Sant Loreng, 22 -
17412 - Macanet de lo Selva (Girona| - Tel. 972858479 - Fox:
972858479 - info@vendingcosta.com

Grupo Allance C/ Prensa, 7. Pol. Ind. Zeta - 08150 - Porefs del Volls -
Barcelona - Tel: 900264363 // 935608000+ jcaraque@alliancevending.es
Jofemar, S.A. {ofemarl- Cira Marcillo, k.2 - 31350 - Peralio Novarra)
-Tel. 948751212 - Fax: 948750420 - jofemar@jofemar.com

Nexus Machines Pinor Rolg i Soler 26 - 08915 Badalona - Barcelona
Tel: 933522291 - www.nexusmachines.net Email: info@nexusmachines.net
O|evending Madrid SL. Carrefera Esiacien, nave 6 - 33429 ViellaSiero
- Asturias - Tel: 902444001 Fox : 985264953 - www.olevending es
email: emiio@olevending.es

Quintanilla Expendedores Quintonilla. Expendedores| - C/ Tomés
Redondo, 1 Edificio Luarca - 28033 - Madid - Tel. 917644401 - Fax:
913816583 - quintanillo@quintanilaexpendedores.com

Saeco lberica SA. - C/ Sant Ferran 3436, - 08940 Comella de
lobregat [Barcelona) Tel. 934740017 Fax. 934740434 saeco.
saecoiberica@philips.com

Seferguer, S.L. (Seferguer) - Cira. de Murcia n° 11 bajo - 30170 Mula
[Murcia) - Tel. 902105082 - Fox: 968676982 - seferquer@seferquer.com
Selecta Avenida de lo Consitucion 210:212 28859 - Torejon
de Ardoz - Madiid - Tel: 916787300 - Ope. 2 - Mkt

callcenter selecta@es selecia.com

Solostocks - C/ Alcalde Bamls, 6466 A 4°~ 08174 Sani Cugo Del
Valles [Barcelona] Tel.935045605 info@solostocks.com

Top Sec-C/Siva, 2-14-28013 - Madrid - Tel: 663946816 - www.
fopsec.fr/es - Email: n.frankowska@topsec.es

Vending 97 [Vending 97) - Avda de la Industia, 12 Pol.Ind.Guadalguivir
- 41120 - Gelves [Sevila) - 955761311

. . ey,
masaie y relajacion
Centro Quiropractico Arte - C/ Luchana, 32. 1 exerior izquierdo,
28010 Madid - Tel: 661 81 83 41 - info@artequiropractico.com, www.
arfequiropractico.com




Corposa|ud [Corposalud, Medisana) - San Felig de Guixols, 5 bajos -
08028 - Barcelona - Tel. 933304818 - Fax: 933304819 - info@
corposalud.es

Simove, S.L. (Galleo, Novotec| - Avda del Camino de lo Cortao, 13
nave 6 - 28700 - Son Sebasfian de los Reyes - Madrid - Tel. 916543932
- Fox: 916543942 - comercial@simove.es

g)F:\CTORY

Nuti Spoﬂ [Nutri Sporf] - Parcje Las Escomas,
s/n - 08310 - Argeniona (Barcelona] - Tel.
937974388 - Fox: info@nutisport.es

Ems Espafia (EMS Esparial - Bemardino Obregen, 14 - 28012 - Madrid
-Tel. 915289989 - Fax: 915393489 - administracion@ems-espana.com
Good Health, S... [Vibio Confor- Anionio Cavero, 87- 28043 Madiid
-Tel. 917600407 - Fax: 917768452 - dayal@vibraconfort.com
Ideal Spa S(S'emS, S.L. (Spa Capsule]-Ploza Ruperto Chap, 2- 03001
- Alicante -Tel. 965141809 - Fox: 965632366 - info@idealsposysiem.com
InterVap Europa, S.LU. (inervop Ekel Pol. Id. Tejerios Norte, C/ Los
Huertos, s/n - 26500 - Calohorra (Lo Rioja) - Tel. 941145410 /
941135448 - Fax: 941146996 - intervap@intervap.com
Jungshim C/ Eduordo del Palacio, 8 - Plania Boja - Madrid - Tel: 910
887280 - consultasmadrid@jungshim.org - wwwjungshim.org
Lo Casa del Masajistar (Lo Cosa del Mosaiisia] - ° Juan Anionio Vallejo
- Najera Botas, C.C. Pasilo Verde. 28005 - Madrid - Tel. 915171051
- Fox: 915171052 - www.lacasadelmasajista.com
Muebles Argando [Muebles Arganda) - Avda de Madiid, 106-108 - 28500
- Aigonda Madid] - Tel. 918701527 - Fax 918711649 - info@
mueblesargonda.com
Priel Privel] - ¢/ Dr. Guiteros, 1 - 08360 - Canet de Mar [Barcelong] - &,
937506959 - Fax: 937506959 - priwel@priwel.com
Spaxion By Asetc] - Calle Are n° 21 - 4°A - 28033 Madid - Tek:
914013325 Fox: 914015689 - info@asefrabalnecrios.com
Silax (Silox) - P, parc.48 - 47400 - M. del Campo Nalladold] - Te.
648274426 - slox@silox.es
Thomas Wellness Group (Siorpool Welless Concegi] -
C/ lonzarote, 13. Bajo B. - 28.703 S.S. de los Reyes -
Madrid - Tel. 91 661 76 07 - email info@homas.es -~ www.homos.es
WAV-E  (Thomas Wellness Group) - C/ lanzarote, 13. Bojo B. -
28.703 S.S. de los Reyes - Modiid - Tel. 91 661 76 07 - email info@

thomas.es - www.thomas.es

medicina deportiva
y rehabilitacion

Asociacién Espafiola Fisioterapia en el Deporte [AEFD] - Aodo de
Correos, 54204 - 28080 »/V\Gdficr- Tel. 680490844 - Fax: 912244420
- aefidep@yahoo.es
AEMEDI (Cosmos| - Gran Via Corts Catalanes 718 08013 Barcelona -
Tel. 934585201 - Fax: 934585748 - info@aemedi.com
ATER G C/ Amado Nenvo, 9 - local 1 bis, 28007 Maodrid - Tel:
913616909 - wwwJunasolutions.s - pablo@lunasolutions.es
Bi0|ogic0 M C/ Rossells n° 18 - 08530 la Gariga [Barcelonal - Tl
669961461- www.btbiologica.es Email: georgina.mp@dietowin.es
Body Coach [Body Coach) - C/ Ripolles, 14 - 43008 - Taragona - Tel
977656274 - bod cooch.es@qmoifcom
Centro Médico Dynamed - C/ Femandez de lo Hoz, 76:3°C - 28003
- Madrid - Tel. 914413159 - hiio:/ /clinicabrefondelosherreros.com
Clinica Vaoss [Terapias monuoles y medicina nofural) - Avda. Camino de
Santiago, 31 - 28005 Modiid - Tel. 917507807 - Fox: 917507794 -
rodrigoferreiros@clinicavass.com
E. Lacalle L., S.L. (Mueller Sports Medicing] - C/ Santa Teresa, 59 -
50006 - Zaragoza - Tel. 976553097 - Fax: 976568326 - informacion@
muellerlacalle.com
Fisio Medica Actual, S.L. [Fisio Medica Actual] - Ploza Sancho Abarca,
2- 31014 - Navara - Tel. 948127256 - Fax: 948382337 - ventas@
fisimedica.es
Helianthus Medical (Helianthus Medical) - C/ Fisicas, 67 Pol. Ind
Urtinsa, Il - 28923 - Alcorcon (Madrid] - Tel. 916111912 / 902100706
- Fax: 916191519 - impori@helianthusmedical.com
Hidrogenada.com C/ Albolo, 951 - 28037 - Madid - Tel
911.447.675 - www.hidrogenada.com - rofael@hidrogenada.com
londlinics — Avda. Anfonio Alameda, 29- 46250 -
['Alewdio - Valencia Tel: 960606200+ www.
electrolsisterapeutica.com - confact@ionclinics.com
Orto Christian (Orio Chrisiion] - Ploza de la Medicina, s/n - 08911 -
Badalona (Barcelon) - Tel. 933844651 - info@oriorchristian.com
Rehab Medic Biofieeze, Flexalld54, Madfor) - C/ Berenguer de
Palou, 86:90 - 08027 - Barcelona - Tel. 933527650 - Fax: 933527595
- info@rehabmedic.com

Sports Medicine Products, S.L. [Sports Medicine Producis - C/ leén G
de Palocio, 2 - 28007 - Madrid - Tel. 914348415 - Fax: 915012726
X-treme Fitness [Ergofil - Pl. Azoue C/ Boliia, 47 - 28806 - Al de
Henores (Madid] - Tel. 918835733 - Fax: 918835734 - x@xiremefiness.net
Zaindu (Zaindy) - C/ Tamaixa, 2 - 20800 - Zorauiz [Cuipuzcoal - Tel
94383355 - Fax: 943890822 - zaindu@zaindu.com

ey,
nutricion
¢/ Holanda, 21 Pl las Maromas - 03160 -
Amoradi (Alicante] - Tel. 966 780 814 - Fax:
966780707 - info@amixlevante.es

ASN (BSN, ON, Universal Nutition, Nutiex, Stacker, Cytosport -
Centro Ploza, oficina 15 - 29660 - Nueva Andalucia (Mdlaga) - Tel.
054851992 - Fax: 952929609 - info@asteuropa.com
Bever|y [Beverly Nutition) - ¢/ Parque Ferial, 27, Poligono Urtinsa -
28923 - Alcoredn [Modrid) - Tel. 916434503 - Fax: 916437055 -
beverly@beverly.es
Best Protein, S.L. (Best Protein, Anctomy) - ¢/ Los Moreras, 19, Pol.
Ind. Esiruch - 08820 - £l Prat de Liobregat (Barcelona) - Tel. 933 704
067 - Fax: 933 704 066 - comercial@bestprotein.com
Big Man Nutririon, S.L. Big Man) - Cr Callosa de Segura Refol K 2 -
03314 H baden-San Bartolome - Orihuela (Alicante) - Tel. 966753435 - Fax:
966752967 - comercicl@bigman.es
Bio-Dis Esparia, S.L. (Naiure Essenticl, Sport Nutifion] - Pol. Ind.
Majoravique, nave 30D - 41309 - la Rinconada (Sevila) - Tel.
954900690 - Fox: 954905577 - info@natureessential.com
Bioibérica [Artoactive) - Ploza Francesc Maci, 7- 08029 - Barcelona
-Tel. 934904908 - Fax: 934909711 - cmartinez@bioiberica.com
Bio|ogica TM C/ Rossells n° 18 - 08530 Lo Garriga (Barcelona] - Tel:
66996146 1- www.bkbiologica.es Email:georgina.mpp@dietowin.es
Body\‘one Utimate Nutrfion, ¥Pro] - Avda. Infonte D). Manuel, 4 - 30011
- Murcia - Tel. 968205383 - Fax: 968231854 - info@bodytone.es
Crown Sport Nutrition C/ C/RAPOSAL 23 - 26580 - Arnedo - Tel:
941129426 - www.crownsporinutriion.com _pol@meatprot.com
Diethox C/ Toriosa, 60 - 08227 Barcelona - www dietbox s - Email:
markefing@dietbox.es
Energy Sport [Energy Spor]- ¢/ Mare de Déu de Port, 265 posterior- 08038
- Barcelona - Tel. 934229700 - Fax: 932964498 - info@energysport.net
FAGE Infernational S.A. 145, Rue du Kiem, 18030 Srossen. Lusembaurg
-Tel. +352 621 455 575 - home fage - Alba Martinez@mail fage
Goldnutrifion S.L. P° Eduordo Doto, 21 Bojo Derecho - Madrid -
28010 - Tel: 914939424
Helados Giuseppe Ricci  Avenida de los Esparteros 14 - Pofigono
Indusiriol San José de Velderas - 28918 - leganés (Modiid). Tel: 91
642.67.56 - produccion@heladeriaricci.com
Ke||ogg’s [Kelloggs| - Av. de Europa, 19, 28108 Alcobendas, Madid -
Tel: 91203 86 00
Laboratorios Tegor, S.L. [Tegor Spor] - . |. Ugaldeguren, 1, Parcela 5
lI-nave 1 edif. A- 48170 - Zamudio (Vizcaya - Tel. 944544200 - Fox:
944543337 - tegor@egor.com
Masproteina.com [Nuticién deportiva] - Rambla Marinada, 13- 43712
- lorens de Penedss - Tarragona - Tel. 651895691 - info@masproteina.com
Maximuscle (Moximusc) - ¢/ Del plasic, 1 Pol. les Guireres - 08915 -
Badalona [Borcelona - Tel. 932749780 - Fax: 934281070 - info@ecnosportes
Maxpro Nutrition C/ Artesania, 8 Pol. Ind. Atclaya de Yuncler - 45529
Yuncler - Toledo - Tel: 952524088 - www. maxpro.es - maxpro@maxpro.es
Megup|us [Megaplus, Nutribike) Cira. de Vilofranca, C15 B, Km. 5,2 -
08810 Sont Pere de  Ribes (Barcelona) - Tel. 938962835 - Fox
938962745 - Email: info@megaplus.es
[Multipower - Rombla de Catalunya, 13 princ.
3°- 08007 - Barcelona - Tel. 931142007 -
Fax: 937074400 - info@afanticmuliipower.es
[Moscletech, Quamtiox, Musclemax, Powerpack]
- C/ Herteros 17, Poligono Industrial Los Angeles
28906, Cetafe - Madiid. Esparia. Tel: 918 719447 - pedidos@osionred.
com - www.quamirox.com/es
Nutrifitness Solarium s.l. C/ Arquitecto Voldevira, 57 A - 02004
Albacete- Tel. 967254498 contacto@nuriiiness.es

Sanasport (Sanasporl - C/ loncia, 7 -1° - 24004 - leén - Tl
087218148 - correo@sanasport.com

Nutrintegratori S.L. (Nutifenda) - C/ Reyes Catélicos, 20 - 28980 -
Parla [Madrid) - Tel. 918148281 - dept.markefing@nutritienda.com

Shortes Espafia, S.A. (Shortes, [P) - Ingsidoro Clausel, 5 Lo Jueria -
33211 - GijbnTremaries [Asturias] - Tel. 985310211 - Fax: 985322813
- shortes@shortes.com

Nutripro (M) - ¢/ lekumberti, nave 22, P. 1. Arretxe Ugalde - 20305 -
Irén (Guipizcoa] - Tel. 943639601 - Fax: 943631336 - info@

nufriprotechnology.com

NXT-Treme Nutrition (NXFTreme Nutition] - Avenida Gregorio Diego 10
29004 Mdlaga Espafio. Tel: 952237269 - team@fimessnutifon.es www.
fitessnutriion.es
Osunasport SL (MASmusculo.com] - C/ Arabial 123 - Granada 18003
- Email Info@osunasport.com - Tel. 902021225
Perfect Nutrition (Perfect Nutrfion] - C/ Froncesc Macia 60 7°  [Torre
Milenium] - 08208 - Sabadell (Barcelona) - Tel. 937254928 - Fax:
937254928 - info@perfectnutifion.es
Performance Atlética, S.L. [Dymatize Nutition) - Av. Comunidad de
Madid, 41 local 10 C.C. Burgo Centro | - 28231 - Las Rozas [Madiid)
-Tel. 667569278 - contacto@dymatize.es
Power Fitness Nutrition S.L. Powerfit Nutition] - C/ Rua, 33 - 39700
- Castro Urdiles (Cantabria) - Tel. 942784040 - Fax: 942783490 -
eduardo@powerfitness.es
Powergym, S.L. Powergym] - Pol. Ind Cal Molines, s/n - 17401 - Arbicies
Girona] - Tel. 972 860 364 - Fax: 972 162 035 - info@powergym.net
Profeinweb - C/ Polonia 36 - 08024 Barcelona - Tel: 932847784
info@proteinweb.es.
Prozis - C/ Zona Franca Industrial, Plt. 28, - Pav. K, Mod. 6, Canical,
9200047 Machico - Portugal - www.prozis.com
QNTSPORT - www.gpisport es - info@qnisport.es www.
facebook.com/QNTSPORT
Rep|i, S.L. [Repli] - Pol. Ind. Font de la Parera - 08430 - La R. del Valks
[Barcelona] - Tel. 902102253 - Fox: 938421144 - comercial@repli.s
Sty Professional Nutrition. Cerro de los Sanios, 9 - Parg. Agredl., La
Alcudia - 03290 Elche - Alicante - Thno: +34.96.545.94 44 - www.
scienceforyou.es [1] - info@scienceforyou.es
Soria Natural (Fost Pini Plus| - P | la Saceo, 1 - 42162 - Garay
[Soria] - Tel. 975252046 - Fax: 975252267 - sorio@sorianaural.es
Sport Muscle [¥reme Nutifion, Staripro, Sporfobs| C/ Real [Edif. Las
Palmeras) 273 - 11100 Son Fdo (Cadiz) Tel: 637 450 005 / 956 10
16 16, juanma@sportmuscle.com WWW.SPORFMUSCLE.COM.
[Uhimate Stack) - ¢/ Alba, 7 - 28760 - Tres Cantos
[Madrid) - Tel. 918046218 - Fax: 918045959 -
ulimate@ulimate-stock es
Violet International Group SLC/ Gran Via Corts Cafelones, 843-08018
Borcelona - Tel: 607794628 - www.drstevi.com . drstevi@drstevi.com
Vital Business Center, S.L. Viargo ®] - Carro de los Sanios, 9- Porq.
Agrodl., la Aleudio- 03290 Elche - Alicante - Tho: +34.96.545.94.44
- www.vitargo.es - www.vitolbodyife.es
Vitobest - C/ Dobladores, Parc 0-22- 03600 - Elda (Alicante) - Tl.
965384502 - Fax: 965398850 - vitobest@vitobest.com
Weider Nutrition S.L. [Weider] - C/ Eleciidnica,
3941 - 28923 - Alcorcon (Madrid) - Tel.
918757066 - Fox: 918701461 - info@weideres

pavimentos

Aerobic & Fitness [Fefos) - C/ Narcis

Monturiol s/n . Pl. Sclelles, Il 08253 San

Salvador de Guardiola Barcelona - Tel: 938355950 - Fax: 938355954
- marketing@asrobicyfiiness.com - www.aerobicyfiness.com

AMC Mecanocaucho Aplicaciones Mecinicos del

Caucho SA. - Industrialdea Zona A. Pab 35. - Asteasu

20159, Gipuzkoa. Esparia-Tel: +34943696102-Fax: +34943696219

- ventos@amesa.es - www,meconocoucho.com - WWW‘OL/\USWCON

Bona ibérica, S.L. (Bono ibéical - ¢/ Piégoras, 7, Pol. San Marcos -
28906 - Geiofe (Madrid) - Tel. 916420188 - Fox; 916420690 -
bonaiberica@bona.com

Caster [Podium| - c/ Manuel de Falo, 4, Elche Parque Industial - 03203
- Elche (Alicante] - Tel. 965683700 - Fax: 965683700 - caster@alc.es
Caucho y Derivados, S.A.-Coydesa (Solumflex}- Pol.Empresarium C/
Acebo, 23, Pol. Naragén, nave 5 - 50720 - Lo Cartuja Baja (Zoragoza]
-Tel. 876262768 - Fax: 876262770 - comercial@solumflex.com

CDM STRAVITEC Reutenbesk 9-11 - 3090 Overifse B&lgica - Tel: +32
2687 79 07 - info@cdm-stravitec.com - cdmsfravitec.com

Condes (Condes, Junkes, Torkett, Sommer, Witex) - ¢/ Santa Maria
Salome, 1-28031 - Madrid - Tel. 917778902 / 917780501 - Fax:
917778268 - condesch@condesch.com

Dexp|u Dexpla] - C/ Valéncia, 27 PI Ca N'Oller 08130 Santa Perpefua
de la Mogoda [Barcelonal - Tel. 934281933 - Fox: 934281933 - info@
dexpla.com

Distplas Floors, $.L. Cmo. de Pojares y e Porcl, 11 - 28500 Arganda el
Rey (Madiid) - Tel. 918704810 - Fax: 918707489 - markefing@litiplos.com
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Directorio de empresas

Geometriktarget, Lda Rua 1° de Maio, Zona
Industrial do Ro%go, 4520-115 Espargo - [+34)
910 603 431 / [+34) 910 601 353 - info@geomefrikiorget.com -
www.geometrikiarget.com
Gerflor Iherica SA. C/ Ploya de las Americas,2 - 28290 Los Rozas
-Madrid -Tel : 916535011 Fax: 916532585 - www.gerflor.es Email
gerfloriberica@qerflor.com

1SCINAS
loscar (DTP] - Av de la Consfitucion, 296, 45950 Casarrubios del
Monte, Toledo. Tel: 91 817 18 18 - Fax: 916582704 - info@
piscinasdip.com

Pérgo|c Piscinas (Pérgola Piscinas] - Calle Legién Espariola, 4, 09001
Burgos - Tel: 694 45 72 67 - ventas@pergolapiscinas.com

Graflex C/ Centeno 1345223 Sessiia [Toledo) - Tel: 900 494 532

- www.graflexacoustics.com, info@graflexacoustics.com

Junckers lherica SA C/ Docior Fleming, 37 9° danier 28036 Modid - T

915075719 Fox: 915075653 - wwwjunckers.com/es - orden@junckers.com
Paviflex-  Cria. Murcia - Alicante Km. 49.100 -
03330 Crevillente ~Alicante - Tel: 965403300 Fax

965403500 - www.paviflex.es _email: info@paviflex.es

Pavigym (Pavigym) - C/ Esparto, s/n, Parfida de Canastell |, 98 -

03690 - San Vicente del Raspeig [Alicante] - Tel. 965675070 - Fax
965666793 - info@pavigym.com

Pisciland (Pisciond] - ¢/ Azuelo, 6 - PolInd P29 - 28400 - Colledo
Villelba (Madrid] - Tel. 918519507 - Fox: 918491176

Piscimar Pool [Piscimar Pool) - ¢/ De lo Iso Cabrera, 15 - la Regio -
03189 - Orhuela Costa [Alicante] - Tel. 965320379 - piscinasblayo@
felefonica.net

Piscinas Bonmar (Piscinas Bonmar] - Cira. Viassar de Dalt 6, 08348
Calbrils, Barcelona- Tel. 937 53 00 57 - info@piscinasbonmar.com

Piscinas Floragua, S.L. (Coinpol] - Avda de Bodojoz, 50 - 28027 -
Madiid - Tel. 914038226

[Plenum] - C/ Son Amadeo, 30 - 28917 -
legonés (Modrid) - Tel. 916425419 /
660514219 Fox: 916426450 - info@plenuminteriorismo.com

Servipool Sevicios Infegroles, S.L. (Sevipool Senicios Inegrales| - ¢/
laguna del Marquesado, 47 nave 0- 28021 - Madrid - Tel. 915915510
- Fax: 915915513 - comercial@servipool.com

Supreme Floors Iberica [Supreme Floors - C/ Oriente, 7884 2°¢4°-
08172 - S.C. del Vallés [Barcelona] - Tel. 935831818 - Fox:
935907619 - contact@foorssupreme.com

pilates equipamiento

Aemasport.com - C/ Montesa, 44 - 28006 Machid - Tel. 914023474
info@aemasport com

Aerobic & Fitness, S.L. [Align-Pilates| - ¢/ Narcis

Monturiol, s/n, P. 1. Salelles Il - 08253 - Sant Salvador
de Guardiola [Borcelona] - Tel. 938355950 - Fax: 938355054 -
marketing@aerobicyfitness.com - www.cerobicyfitness.com
Bonpi|afes, S.L. (Bonplotes]-P. Las Atolayas, ¢/ Del Dol parc. 99-03114
- Alicante - Tel. 965147161 - Fox: 965102621 - info@bonpilates.com
Bscientific s.J. - C/ Ronda Narciso Monturiol , 3 - Edif. ABM Torre A 8
46980 Poterna Valencia Tel 96131843 isabel.quiance@3bscientiic.com
Corpora Pilates, S.L. (Corpora Plates] - ¢/ Hermosil, 38 18- 28001
- Madrid - Tel. 914261074 - info@corporapilates.com

Elina Pilates - C/ P Nove 19-Pol. Ind.
Noain Esquiroz - 31110 Novara Tel

948310791 fax. 948317352 info@elinapilates.com
F&H FITNESS (F & H Fitness) - Plaza Liberiad, 4 - 12540 - Vilaredl
[Costellon] - Tel. 964538447 - Fax: 964526604 - fyh@fyhiiiness.com -
wwwfyhfitness.com
New Pilates - Ruo Muraré, ° 47 - Messejana - CEP: 60872690 -
Fortoleza - CE - Brasil- Tel: +55(85/3232.8575 - www.newpllafes.com.
br - adm@newpilates.com.br
Grupo AZ P - Eouipe C/ Zuboran 8 -1 28010 Madrid. Tel
002051251 pequipe@qrupoaz.com
Peak Pilates Peck Plotes| - C/ Tellinaires, 4749, locales 10y 11 -
Gova, 08850 (Barcelona] - Tel. 902300808 - Email: info@
pilatesinternacional.com
Pilotes Sprin board [Plofes Springboard) - Calle Palos de la Frontera 32
derecha, Madrid 28045 - Tel. 601083409 - Fox: 914607092 - www.
pllotesspringhoard.com
Pilates Wellness & Energy - C/ Francisco Zeo- 4 28028 Madiid- Tel
9170111591 Fax: 9170111592 mlopez@pilateswellnessandenergy.com
Profesional Pilates - C/ Meseno, 3 - 28043 Modrid Tel: 913001918
info@profesionalpilates.com

Swin & Dream (Swin & Dream) - ¢/ ledn, 22 - 28500 - Arganda el
Rey (Madrid) - Tel. 918711954 - Fax: 918712830

Waterair Ibérica, S.L. (Woteraif - ¢/ Aruio Soria, 205 - 28043 -
Madrid - Tel. 902222622 - Fax: 915199917

plotaformas vibratorias

(BH HiPower) - C/ Zumpifieta, 22, Po.
Ind. Jundiz - 01015 - Vitoria (Alava) - Tel.
945290258 - Fax: 945290049 - hipower@bhfitness.es

Body Coach Body Coach]- C/ Ripollés, 14 - 43008 - Tariagona - Tel.
977656274 - bodycoach.es@qmail.com

[Bodytone] - Avda Infonte Juan
Manuel, 4 - 30011 - Murcia - Tel.
968205383 - Fax: 968231854 - info@hodytone.com

Bon Pilates [Bonpilates] - Pol. Ind. las Alaloyas, C/ Ddlor, nave 99 -
03114 - Alicante - Tel. 965103375 - Fax: 965102621 - info@
bonpilates.com

Byomedic [Byomedic] - C/ Telegraf, 4 local - 08041 - Barcelona - Tel.
032844556 - Fax: 932138808 - byomedic@byomedic.es

Cefor Compex (Winplate] - Avda. Comellé, 144 - 1°- 4 - 08950 -
Esplugues de llobregat - Barcelona - Tel. 900801280 - Fax
934733667 - ventos@csfarcompex.com

DKN Vibra salud [DKN) - Trov. Gracia, 31 - 08021 - Borcelona - Tel.
902555592 - dkn@vibrasalud.es

F&H Fitness (Oermmebi| - Ploza libertod, 4 - 12540 - Viloreal
[Castellén] - Tel. 964538447 - Fax: 964526604 - h@Nyhiiness.com -

www.fyhfitness.com

Life Fitness (e Finess| - C/ Frederic Mompou, 5 -1-1°, Edif. Euro 3
- 08960 - Sont Just Desvern (Barcelona] - Tel. 936724660 - Fax:
936724670 - info.iberia@lifefitness.com

My%m [Mygym] - C/ Espinarejo 1, portal 2, 2° G - 28400 Collado
Villaloa [Madrid) - Tel. 916407004 - Fax: 916371849 - info@

mygym.es

Simove (Galileo) - Av. Camino de lo Cortao, 13 nave 6 - 28703 - S.5.
de los Reyes (Modrid) - Tel. 916543932 - Fax. 916543942 -
comercial@simove.es

Rocit (Gravity, TS - ¢/ Enrique Marifias Romero, 36 -12°- 15009 - A
Coria - Tel. 981173507 - Fax: 981292853 - info@rocfit.com
(Sedide Sport S.L) - ¢/ Galleo 3 - 35010 - Los Palmos de
Gran Canarias - Tel: 902012571 - Fox: 902012572 -

www.sedide.com / email: info@sedide.com

Tecnosrorl Condition, SLU (Balanced Body, Bolanced Body Universiy)
-¢/ Del Plasiic, 1, PI. les Guixeres - 08915 - Badalona (Barcelona) - Tel
932749780 - Fax: 934281070 - info@tecnosport.es

Thomas Wellness Group (Merthew-Stott Piltes| - C/
lanzarote, 13. Bajo B. - 28.703 5.5, de los Reyes - Modiid
- Tel. 91 661 76 07 - emall comerciol@spainpilafes.com = www.
spainpilates.com
XTend Pilates (Xiend Pilates] - ¢/ Mesén de Paiios, 2 - 28013 -
Madrid - Tel. 915481286 - Fax: 915481286 - solesiberica@
xtendpilates.com
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TAE Belleza Termal (X Well| - C/ Lepanto, 230-236 bajos - 08013 -
Barcelona - Tel. 902108870 - Fax: 932477905 - markeling@

bellezatermal.com

[Power Plate] - C/ Del Plastic, 1 - 08915 - Badalona
Barcelona) - Tel. 932749780 - Fax: 934281070 - info@
tecnosport.es

Vibrosport & Wellnes (Globus| - C/ Josep Castells, 18 bajo -
08301 - Matard [Barcelona] - Tel. 937552331 - info@vibrosport.net
Turbosonic [Turbosonic Meditec] - Paseo de Gracia, 11 esc. C 5%4° -
08007 - [Barcelona) - Barcelona - Tel. 902303353 - info@
furbosoniciberica.com

X-freme Fitness Equipment (Xireme| - P Azque C/ Bolivio, 47 -
288006 - [Alcold de Henares| - Madrid - Tel. 918835733 - Fax:
918835734 - x@xemefitness.net

proyectos y consfruccion

Action Park (Action Pork] - Apdo. Correos, 18 - 46220 - Picossent
|Valencia) - Tel. 961240688 - Fax: 961240758 - www.actionpark.es

Adacta thérica, S.L. (Adocia Ibérical - Cira de la Esclusa, 33 acc A
41011 - Sevilla - Tel. 954990051 - adacto@jannone.net

Asetra Balnearios & Spa C/ Doclor Esquerdo 10 - 4° - 28028
Madrid. - Tel: 914013325 - Fax: 914015689 - info@

asetrabalnearios.com

Carfer Saunas S.L. C/ Miguel Angel, 10 Baixos - 08028 Barcelona
Tel: 934486380 Fax: 933340185 - www.carfer.com email-carfer@
carfercom

City-Spar (City-Spa) - Pol. Ind. Canios Bloncos, nave 13 - 14480
Alcaracejos, Cérdoba - Teléfonos: 957 156 096 - 957 156 059 -

www.city-spa.com

Condés (Condés| - Santa Maria Salomé, 1 - 28031 - Madrid - Tl.
917778902 - Fax: 917778268 - condescb@condesch.com

Cool-Corporate Sport & Work Calle de [Escar 1° 26 - 08039
Barcelona - Thn 617487412 - Mail: holo@cookcorporate.com - www.
coolcorporate.com

Euroclima Madrid C/ Embojadores 181 - 28045 Madrid - Tel:
914810202 Fax: 916976001 - www.eurocimamadrid.com

joseluisgonzalez@euroclimomadrid.com

Europea Térmica Eléctrica S.L. (FTE] - Agusiin Vifamala, 6 Bojo F -
28007 - Madrid - Tel. 915517074 - Fax: 915510255 - info@ee s

Freixanet Saunasport, S.L. (Freixanel - ¢/ Sollent, 55 - 08243 -
Manresa (Barcelona] - Tel. 902103945 - Fax: 938738606 - freixanet@

saunasport.com

Huric Rua da forre bela Ed. Huric Casal Novo - Sobreiro - 2644909
Mofra - Portugal - Tel:  +351 261 816 200 - www.huric.pt - Email
gercl@huric.pt

Layher, S.A. (Alround, Blitz) - la laguna del Marquesado, 17 -
28021 - Madrid - Tel. 916733882 - Fax: 916733950 - p.vazquez@
layher.es

Narayana Instal-lacions, S.L. (Narayana Insiatocions) - C/ Carme
Karr, Nave 1, Pol.Ind. Les Vives - 08295 - Sant Viceng de Costellet -
Barcelona - Tel. 938332087 - Fax: 938332087 - info@narayanaweb.
com

(Oproler| - Juan de Urbieta, 43 C/V Julio, Rey Pastor. Oficinas
pia calle - 28007 - Madrid - Tel. 915249191 - Fox:
015249190 - oproler@oproler.com

Priwel (Priwel - ¢/ Dr. Guiteras, 1 - 08360 - Canet de Mar Borcelona)
- Tel. 937506959 - Fax: 937506959 - priwel@priwel.com

Promotora de Instalaciones Deporfivas Catalanas, S.A. [Pidec] -
les Corts, 12 - 14 - 08028 - Barcelona - Tel. 933300011 - Fax:
934904491

Sentral Fitness Sport (Sentral Fitess Sporf| - C/ Del Cid, 21 beos -
49017 - Zamora - Tel. 902932648 - Fax: 902932649 - info@

sentralfiiness.com

Sport Equipc||i0 Pavigrass - P.. Palas de Rei, s/n 27200 Palas de Rei
lugo - Tel: 982286100 - ventas@]imsports.com

(desarrollo de deparfomenios de- entrenamiento
personal| - Avd M40 portal 11, 1° 24 - 28925 -
Alcoren [Madrid] - Tel. 911124976

(Consulioriar deporfiva y desarrollo de proyecios| -
Avd M40 portal 11, 1° 24 - 28925 - Alcorcén
[Madrid) - Tel. 911124976 - www.tiempod.es

Thomas Wellness Group |Vestuarios, Spa, Diseiio 3D
de dreas Fiiess y Wellness| C/ Lanzarote, 13. Bajo B -
28.703 $.5. de los Reyes - Madiid - Tel. 91 661 76 07

- email email info@homas.es - www.thomas e

Urban Street Design S.L. - C/ Alcanar, 6 - enflo. 12004 Castellon
- Tel: 672614454 = www.foxicworkout.com Email: ubansireeidesign
2016@gmail.com

WAV-E  [Thomos Wellness Group) - C/ lanzarote, 13. Bajo B. -
28.703 S.5. de los Reyes - Madrid - Tel. 91 661 76 07 - email info@

thomas.es — www.thomas.es

(Wellnes & Sport Consulfing - ¢/ Provenza, 505 - 08025 -
Barcelona - Tel. 934560945 - www.wscconsuliing.net

X-treme (Ktreme] - Pol.Ind Azque C/ Bolivia, 47 - 28806 - Alcald de
Henares [Madrid) - Tel. 918835733 - Fax: 918835734 -

x@xiremefitness.net




ropa deporfiva

A|ph0dvenfure S.L. - Avda. Casfillo, 32 nave 82
- 28830 san Ferando de Henares - Madrid. Tel:
Q16774294 - Fax: 916774294 - www.
alphadventure.com _ atencionalcliente@snackfostwear.com
BMF (BVF Prolab, Quomirax, Musc. Max, Power Pack| - ¢/
Romanones, 4 - 45211 - Recas (Toledo] - Tel. 925522157 - Fax:
025522978
By Lebron - C/ Julion Camarilo, 47 - 28037 Modrid - Tel:
910712689 - www.bylebron.com — comercial@bylebron.com
Daedo Infernational (Doedo] - C/ Balmes, 55 bajo - 08007 -
Barcelona - Tel. 934512308 - Fax: 933230968 - daedo@daedo.com
Flexxic Fitness [Flexic, Xculpt] - C/ Pino Gémez, 5 - 1°A - 30530 -
Cieza Murcia] - Tel. 655088661 - Fox: 968459197 - correo@
fitnesstienda.com
Fuji Mae, SL. (Fuji Mael - C/ Con Alboreda, 57 Pol. Ind. £l Congost
- 08760 - Martorell - Barcelona - Tel: 93 775 04 33 - www. fujimae.
com - fujimae@fujimae.com
Hon Sports CB C/ San Roque, 2 - 30540 Blanca - Murcia - Tel:
671459911 Fax : 968459197 - www.horsporfs.com email: correo@
fiinessfienda.com
Isance - Santiago Cano Alolea [sance] - Pinior Roscles, 5 - 03009
- Alicante - Tel. 965185595 - Fax: 965170371 - isance@isance.com
Joma Sport SA Calle Ramén y Cajal, 134, 45512 Portilo de Toledo,
Tel.: 925 77 60 06 - beatriz@jomarsport.com - www.joma-sport.com
Lorna Jane Espaiia C/Sevila 2 - 07150 - Andratx - www.aciveliving.
es - Email: holo@activeliving.es
Morefex, S.L. [Mimic, MMC, X2) -c/ Assumpcid, 57 - 08397 -Pineda
de Mar (Barcelong] - Tel. 937660899 - Fax: 937660899 - info@
minicsport.com
Nike Nike| - ¢/ Gorroia 68 - 08820 - Pot llobregat (Borcelondl - Te.
934804100
Paratifit (Avda. jordin Boténico, 622 - 33203 Gilén Tel: 684605890
- www.paratifit.com Email: info@paratifit.com
Redipro. S.L. [Redipro] - Cira. Fuencarral o Alcobendas, 44 Edificio 7
- Oficing 4 - 28108 Alcobendas. Madrid - Tel. 916620693 - Fax:
916621020 - marketing@redipro.es
Sport World (Sport World) - C/ Mol 1 2~ 17164 - Bonmaif (Girono]
-Tel. 972117370 - sportworld@sportworld.es
www,e|evenlspain.net C/ Ménaco, 11 - 28232 Madrid - Tel:
673766633 - www.elevenspain.net - jorge.ribera.sanchis@gmail.com

saunas

Antal Equipamientos (Aniol Equiparienios| - Donato Arguelles, 18 7
B. 332006 Gijon [Asturias| - Tel. 985303818 - Fax: 985316663 - info@

antakes.com

Asetra Balnearios & Spa C/ Are, 21, 28033 Madid - Tel:
914013325 Fax: 914015689 - info@asetrabalnearios.com

Boeza, S.A. (Boeza) Av. VelazguezCruce aeropuerto - 29004 -
Mdloga - Tel. 952236966 - Fax: 952231159 - malogacli@baezasa.

com

Carfer Saunas S C/ Niguel Angel, 10 Baixos - 08028 Borcelono
Tel: 934486380 Fox: 933340185 - www.carfer.com email:carfer@

carfer.com

Freixanet Sounasport, S.L. (Freianef}- C/ Sollent, 55 - 08243 -
Manresa (Barcelonal - Tel. 902103945 - Fax; 938738606 - freixanei@

saunasport.com

Gefusta, S.L. (Saunas lomar] - C/ Les Planes, s/n, P1. Pla de Sonto
Anna - 08272 - Sant Fruités de Bages (Barcelona] - Tel. 938761868 -
Fax: 938761869 - info@lamarsaunas.com

Goccia Spa C/ Comarcas, 117 - 46930 Quart de Poblet - Valencio

-Tel:961525341 - www.gocciospa.com - _info@gocciaspa.com

Inbeca Grup (inbeca] - Pol. Ind. £l Grab, C/ Comoguua, 3234 -
08758 - Cervello (Barcelona - Tel. 933391329 - Fax; 933391190 -

inbeca@inbeca.com

Infraspa Saunas Terapeuticas (infrospo] - Pol.Ind Mot Garay, C/
Narciso Monturiol, nave 4 - 33211 - Gijén (Asturios) - Tel. 985308086
- Fax: 985308087 - info@infraspa.net

InterVap Europa, S.LU. (intervap Eke] - Pol. 1d. Tejerios Norte, C/ Los

Huertos, s/n - 26500 - Calohorra [la Riojo) - Tel. 941145410 /
941135448 - Fox: 941146996 - intervap@intervap.com

Priwel (Privel - ¢/ Dr. Guiteras, 1 - 08360 - Canet de Mar [Barcelona]
-Tel. 937506959 - Fax: 937506959 - priwel@priwel.com

Pro-Equir [Proequip) - Carretera de Quel 31, Bajo - 26580 Amedo (Lo
Rioia) - Tel. 941387124 - Fox: 941385559 info@proequip.com

San Katsu, S.L. (Johnson, Vision Fitness, BH Fifness| - ¢/ Josep Calvet,
34, 2° Pl Plo d'en Boet - 08302 - Matard [Barcelona] - Tel.
937984094 - info@sankatsu.es
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Inbeca Grup [Inbeco] - Pol. Ind. El Grab, C/ Comoguua, 3234 -
08758 - Cervello (Barcelona] - Tel. 933391329 - Fax: 933391190 -
inbeca@inbeca.com

Priwel [Priwel) - ¢/ Dr. Guiteras, 1 - 08360 - Canet de Mar Barcelonal
-Tel. 937506959 - Fax: 937506959 - priwel@priwel.com

Spa Wellness Systems (Spa Wellness Systems| - C/ Cosiell, 66 -
28021 - Modrid - Tel. 902100229 - Info@sws-spa.com

Saunas Avilsa, S.A. (Sounas Avilso] - Ronda de Segovia, 3 - 28005
- Madrid - Tel. 913641771 - Fax: 913641799 - info@avilsa.com

System Pool (System Pool] - Ctra. ViverPio Buriana, km 63.2- 12540
- Vil Real (Castellén) - Tel. 964506464

Saunas Durdn (Sounas Duran) - C/ Navas de Tolosa, 283-287, local
14 - 08026 - Barcelona - Tel. 933006157 - Fax: 934850392 -
saunasduran@saunasduran.com

Saunas Inbeca, S.L. (Sounas Inbeco)] - Pol. Ind. El Grob, Carrer
comagrua 32-34, 08758 Cervells, Barcelona - Tel. 933391329
Sounas ferapeuticas (Sounas terapéuticas) - Cra. Celo de Nudez, 22
- 03830 - Muo de Alcoy (Aliconte] - Tel. 965531052 - Fox
965531808

Thomas Wellness Group (Siarpool Wellvess Concepl) - C/
lanzarote, 13. Bajo B. - 28.703 S.5. de los Reyes - Madrid - Tel. 91

661 76 07 - email info@thomas.es - www.thomas s

Seguros

Caser Avda. de Burgos, 109 - 28050 Madrid. Tel: 912146657 -
CVIAR@caser.es

solariums

Catalana de Rayos Uva, S.L. Neisol, NS Timer, Saunas Neisol) - ¢/
Malgrat, 85 -08016 - Barcelona - Tel. 934086174 - Fox: 934085420

- ben@netsoluva.com

Thomas  Wellness Group (Starpool Wellness
Concept] - C/ Lanzarole, 13. Bajo B. - 28.703 S.5.
de los Reyes - Modrid - Tel. 91 661 76 07 - email info@homas.es

- www.thomas.es

vestuarios

Aerobic & Fitness [Aerobic & Finess] - C/ Narcis

Monturiol s/n . Pl. Salelles, Il. 08253 San Salvador
de Guardiola Barcelona - Tel: 938355950 Fax: 938355954 -
marketing@aerobicyfitness.com - www.aerobicyfitness.com

Adacta Ibérica (Adacia Ibérco) - Cira de lo Escluso, 33 Acc.A, -
41011 - Sevilla - Tel. 954990051 - adacta@jonnone.net

Altomiras Mobiliari, S.L. [Afiomiras Mobilari - Pol. Ind. €l Verdaguer,
C/ Eduard Rifa, 2 - 08560 - Marlleu (Barcelona) - Tel. 938507777 -
Fox: 938511416 - mobiliari@alimiras.com

Antal Equipamientos [Anial] - Donato Arguelles, 18 7 B. 33206
Gijon. (Asturias| - Tel. 985303818 - Fax: 985316663 - info@
antales.com

Astral [Astol - Passeig Son Lehy, 21 -08213 - Pilonya (Barcelona) - Tl.
937256311 - Fax: 937268059

Biacom - C/ Principe de Viana, 8 — 31350 Peralia Navarra) Tel-
948346486- ivan@biacom es

Cipsa Polux, S.L. [Sporariedo) Hueha 138140, local 12 - 08020
- Barcelona - Tel. 934987566 - Fox. 932780180 - cipsapolux@

cipsapolux.com

F&H Fitness (F&H Finess) - Plaza Libertad, 4 - 12540 - Vilareal
(Castellén] - Tel. 964538447 - Fax: 964526604 - fyh@fyhfiiness.com -

www.yhfitness.com

Lettino Vital [letino Vito] - ¢/ Despefiaperos, 1, Pol. Ind. £l Olvar -
28500 - Argando del Rey (Madrid] - Tel. 902196919 - Fox:
918720040 - info@lettinovital.com

Inbeca Grup (nbecal - Pol. Ind. El Grab, C/ Comogiua, 32-34 -
08758 - Cervello (Barcelona] - Tel. 933391329 - Fax: 933391190 -

inbeca@inbeca.com

Photonlife Espafia, S.L. (Zerofal - ¢/ Aragén, 386 Local 2 - 08009
- Barcelona - Tel. 932462343 - Fax: 932317309

Inoxmobel - Avda. del Olivar29 28340 Valdemoro [Madrid) Tel.
9164220388 -info@cabinassanitarias.net

Ramos y Epi [Ramos y Epi) - ¢/ Zapico, 12 - 47003- Vallodolid - Tel.
60711733/ / 986374470 - Fax: 986358341

San Katsu, S.L. (Johnson, Vision Fitness, BH Fiiess| - ¢/ Josep Calvet,
34, 2° Pl Pla d'en Boet - 08302 - Matard [Barcelona) - Tel.
937984094 - info@sankatsu.es

Interiorismo, Arquitectura y Equipamiento, S.L. - (harequip) -
Poligono Industricl, Calle Pignatel, 24, 50410 Cuarfe de Huerva,
Zaragoza - Tel. 976572132 - Fax: 976572089 - info@inarequip.com

Isaba (isabal - C/ Argenters, 19 - Poligono Industrial £l Aler - 46290
Alcdsser - Valencia - Tel. 961240001 - Fax: 961240270

Saunas Avilsa, S.A. (Saunas Avlsa) - Ronda de Segovia, 3 - 28005
- Modrid - Tel. 913641771 - Fax: 913641799 - info@avilsa.com

Sun Tanning, S.L. (Sun Tonning] - ¢/ Sinceridad, 48 - 41006 - Sevilla
- Tel. 954256995 - suntannings/@hotmail.com

spas e hidromasajes

Ambar 200, S.L. [Ambar Spa] - C/ fray Antonio Alcalde, 1 - 47003
Vollodolid - 47012 - Tel. (34) 983 374 470 - 983 297 995 - Movil.
607 117 337 - www.ambarspa.com gerencia@ambarspa.com

Keya Talleres ABSA - Cira. Molins de Rei a Caldes, km. 9,800 -
Apido. 97 - 08191 - Rubi - Barcelona - Tel: 935873610 - bdelgodo@
keya.es

MGA Sports (indoor Walking, Hydrorider, Megablock] - Parc
Tecnologic del Volles - 08290 - Cerdanyola del Vallés [Barcelona] - Tel.
935824555 - Fax: 935824556 - info@grupomga.es

Priwel (Priwel - ¢/ Dr. Guiteras, 1 - 08360 - Canet de Mar [Barcelona]
- Tel. 937506959 - Fax: 937506959 - priwel@priwel.com

San Katsu, S.L. [Johnson, Vision Fitness, BH Fitness| - ¢/ Josep Calvet,
34, 2°Pl. Pla d'en Boet - 08302 - Mataré (Barcelona) - 937984004 -
info@sankatsu.es

Arctic Hidromasajes, S.L. [‘Arcic Spas” y "Tylo'| - Avdo.
Mediterraneo, 153 - 03725 - Teulada (Alicante] - Tel. 965741516 -
Fax: 965741603 - exmail: 965741603

Sistemas Aplicados del Plasfico S.L. - C/ Raimon Casellos, 150 -
08550 Sabodel (Barcelona| Tel:937111862 Fax. 937115660+
logirac@logirac.es

Carfer Saunas S.L. C/ Miguel Angel, 10 Baixos - 08028 Barcelona
Tel: 934486380 Fax: 933340185 - www.carfercom email:carfer@

carfer.com

Equlroo| [Equipool) - Pol. I. San Marcos, C/ Bell 18 - 28906 - Getofe
[Madrid] - Tel. 649810792 - Fax: 650102910

Staff Grup - Pol. Ind Can Torrello - Ronda Shimizu, 8- 08233
Barcelona —tel: 938359036 - staff@staff 5

Tecny Stand S.A. - C/ Camino de los Almendros, 24- 30120 I
Palmar (Murcio] Tel: 968882366 Fax:968885127- info@tecny-
stand.com

Europea Térmica Eléctrica, S.L. (ETE] - C/ Agusiin Viiamaia, 6
Bajo F - 28007 - Madrid - Tel. 915517074 - Fax: 915510255 -
info@ete.es

Fiesta Spas (Sundance Spas| - Crra. N, Km. 37,500 - 26710 - £l
Molar [Modrid| - Tel. 918412000 - Fax: 918412115 - grupofiesio@

gmail.com

Thomas  Wellness  Group  (Storpool Welness
Concepl) - C/ lonzarote, 13. Bajo B. - 28.703 S.8.
de los Reyes - Madrid - Tel. 91 661 76 07 - email info@homas.es

- www.thomas.es

Trusar Sport - C/ Camino de Barca, 10- 14011 Cérdobe- Tel:
957100918 - mobiliariodeportivo@gmail.com

Grupo Redhot (Grupo Redhol] - C/ Lo Dehesa Baja, 2, Avtopisia del
Norte, salida 33 - 38314 - la Orotava (Sania Cruz de Tenerife] - Tel.
922332010 - Fax: 922334155 - info@piscinasyspas.com

X-treme (Xtreme] - Pol. Ind. Azque C/ Bolivia, 47 - 28806 - Alcalé de
Henares [Madrid) - Tel. 918835733 - Fax: 918835734 -

¥@xiremefiiness.net
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